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ESTRUCTURA DEL ESTUDIO DEL SECTOR 

El artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015 establece el deber que tienen las Entidades Estatales de 
realizar un análisis para conocer el sector relativo al objeto del Proceso de Contratación desde la perspectiva 
legal, comercial, financiera, organizacional, técnica y de análisis de riesgo. el Estudio del Sector permite 
identificar las oportunidades disponibles en el mercado para atender la necesidad de la Entidad Estatal. 

En el marco del análisis del sector, la Entidad debe entender y conocer: a) cuál es su necesidad y cómo puede 
satisfacerla; b) cómo y quiénes pueden proveer los bienes, obras y servicios requeridos; y c) cómo puede 
desarrollarse el proceso de adquisición de los bienes o servicios para satisfacer su necesidad, y dentro de esta 
última opción, deberá entender la posibilidad de segmentar su proceso para promover una mayor 
participación de oferentes. Estos criterios son complementarios entre sí y dependerán de la necesidad a 
satisfacer respecto al bien o servicio que se pretenda adquirir. 

En este contexto, la presente guía ayuda a la Entidad Estatal a cumplir el mandato legal establecido por el 
Decreto 1082 de 2015, al ofrecer herramientas que permiten identificar el contexto del sector o mercado al 
cual pertenecen los bienes, obras o servicios que pretende adquirir, así como entender el comportamiento de 
la contratación desde el punto de vista de la oferta. 

La Alcaldía de Puerto Libertador con lo establecido en la guía para la elaboración de estudios del sector de 
Agencia Nacional de Contratación Pública Colombia Compra Eficiente – Versión: V2 Fecha: 15/08/2025, 
estructura el análisis del sector del siguiente proceso en las siguientes áreas. 

A. Aspectos Generales del Mercado 
B. Modelo de Abastecimiento Estratégico 
C. Comportamiento del Gasto Histórico – Estudio De Demanda 
D. Estudio de la Oferta 
E. Estudio de Mercado 
F. Conclusiones del Estudio de Sector 

OBJETO 

CONSTRUCCIÓN DE SISTEMAS DE ENERGÍA SOLAR FOTOVOLTAICA EN LA ESE HOSPITAL LOCAL DE PUERTO 
LIBERTADOR DIVINO NIÑO, INSTITUCIÓN EDUCATIVA GERMÁN GÓMEZ PELÁEZ, INSTITUCIÓN EDUCATIVA JOSÉ MARÍA 
CÓRDOBA Y ALCALDÍA MUNICIPAL DE PUERTO LIBERTADOR EN EL DEPARTAMENTO DE CÓRDOBA. 

CLASIFICACIÓN UNSPSC 

De Conformidad con el clasificador de bienes y servicios de Naciones Unidas, versión 14 del UNSPSC, consultado 
en la página web. www.colombiacompra.gov.co/clasificacion, el objeto a contratar se encuentra codificado 
así. 

SECTOR AL CUAL PERTENECE Existen varios  sectores productivos en Colombia, que se pueden clasificar de 
diferentes maneras. A continuación, se detallan los principales sectores económicos del país : 1

• Sector primario:  incluye actividades relacionadas con la agricultura, la ganadería, la pesca y la 
extracción de recursos. 

• Sector secundario: comprende la industria manufacturera, la construcción y la energía. 

CLASIFICACIÓN UNSPSC DESCRIPCIÓN
CÓDIGO UNSPSC 721515 SERVICIOS DE SISTEMAS ELECTRICOS 

CÓDIGO UNSPSC 261116 GENERADORES DE POTENCIA

 UNIR - Universidad Internacional de La Rioja 2025. (s.f.). Cuáles son los sectores económicos de Colombia. https://colombia.unir.net/actualidad-unir/1

sectores-economicos/  

https://colombia.unir.net/actualidad-unir/sectores-economicos/
https://colombia.unir.net/actualidad-unir/sectores-economicos/
https://colombia.unir.net/actualidad-unir/sectores-economicos/
https://colombia.unir.net/actualidad-unir/sectores-economicos/


 
                         

 

 

• Sector terciario: se refiere a los servicios de comercio, educación y salud. 

• Sector cuaternario: incorpora todas las actividades basadas en el conocimiento y la innovación, como la 
investigación y desarrollo (I+D) y las tecnologías de la información y comunicación (TIC). 

El sector secundario de la economía en Colombia se refiere a las actividades industriales que transforman las 
materias primas obtenidas del sector primario en productos terminados. Este sector es fundamental para el 
desarrollo económico, puesto que genera empleo e impulsa el crecimiento urbano. 

Las actividades asociadas al sector secundario son estas: 

• Industria manufacturera: este subsector incluye la producción de bienes a partir de materias primas, y sus 
industrias más relevantes son los alimentos procesados, los textiles, los productos químicos y los 
electrodomésticos. 

• Construcción: este sector es impulsado por la infraestructura y la vivienda. Es esencial en la construcción 
de carreteras, puentes y edificios residenciales. 

• Energía:  la generación de energía eléctrica es crucial, con un enfoque en fuentes renovables y no 
renovables. La minería también está relacionada con este subsector, ya que se extraen recursos 
energéticos como el carbón y el petróleo. 

Subsector Minero energético 

El resultado de la aplicación de las distintas directrices en materia de precios, así como la coexistencia de 
mercados con diferentes etapas de desarrollo, han determinado una estructura de consumo final de energía en 
el 2005 dominada por los derivados del petróleo, donde el ACPM mantiene la mayor participación. Aunque en el 
2005 el País entró en la era de los biocombustibles con la mezcla de gasolina y alcohol en una proporción del 
10%, aún no es visible su presencia en la matriz de consumo. 

Gráfico 1: Consumo final de energía por fuentes- 2005 

 
Gráfico 1: Consumo final de energía por fuentes- 2005 

Fuente: Plan Energético Nacional: Contextos y Estrategias 2006-2025 

Fuente: Plan Energético Nacional: Contextos y Estrategias 2006-2025 

El consumo energético del sector transporte se ha modificado estructuralmente y al finalizar el 2005 se encuentra 
concentrado en dos fuentes energéticas que en conjunto suministran casi el 91% de la energía total. En este 
sector, la gasolina sigue ocupando un lugar relevante en la estructura de consumo, con una escasa ventaja 
sobre el ACPM que muestra un crecimiento acelerado, en tanto que la participación del gas natural aún es 
marginal, situación ésta que se espera revertir en el mediano plazo. Los consumos energéticos en el sector 
transporte colombiano se concentran en el modo carretero, tanto de pasajeros como de mercancías, lo que 
representa casi un 80% del total de los consumos del sector. En el transporte privado, el aumento del parque 
circulante de automóviles y de los recorridos medios -estos últimos como consecuencia del aumento de la 
movilidad contrarrestan las continuas mejoras técnicas en el consumo específico de los nuevos vehículos 
disponibles en el mercado. 

La oferta de energía primaria en Colombia está compuesta predominantemente por combustibles fósiles 
(carbón y petróleo), con una participación cercana al 77% del total mientras que la hidroelectricidad, el gas 



 
                         

 

 

natural y las fuentes no convencionales de energía renovable (bagazo, biocombustibles y leña) suman el 
restante 23%. Al observar la evolución histórica de la oferta y la demanda de energía de nuestro país durante las 
últimas cuatro décadas, se evidencian fuertes cambios tanto en los usos finales de la energía como en la 
composición de la matriz energética de la economía. Así, en los 43 años comprendidos entre 1975 y 2018, el 
consumo final de energía se incrementó un 78%, pasando de 735 PJ a 1.308 PJ, que equivale a una tasa de 
crecimiento promedio anual de 1,81%. Este crecimiento se explica principalmente por el aumento del consumo 
en la industria manufacturera y en el sector transporte, que presentaron tasas promedio anuales de crecimiento 
del 2,4% y 5,9% respectivamente. El incremento en estos sectores contrasta con la disminución de consumo de 
energía del sector residencial, que era el más intensivo en 1975 con un 46% de participación en la demanda de 
energía, debido principalmente a la sustitución del consumo de leña por la penetración del gas combustible 
(reducción de 63% en el período de análisis). 

Gráfico 2: Participación porcentual por sectores en el consumo final de energía 1975-2018 

Fuente: PLAN ENERGÉTICO NACIONAL 2020- 2050 - Documento de consulta - 

 

1. Económico 

Productos incluidos dentro del sector 

En Colombia, el sector de la construcción abarca diversos productos como cemento, acero, hormigón, madera, 
bloques, cerámicas, plásticos, vidrio, y productos para acabados, incluyendo también maquinaria y herramientas 
necesarias para las obras civiles y de edificaciones. Este sector se enfoca en la fabricación y comercialización de 
insumos para la infraestructura y las construcciones.  

Productos y materiales principales 

Materiales estructurales: Cemento, cal, yeso: Aglutinantes fundamentales para morteros y hormigón. 

Acero: Utilizado en armaduras para estructuras, vigas y otros componentes. 

Hormigón: Un material compuesto a base de cemento, agregados y agua. 

Bloques y ladrillos: Para muros y divisiones.  

Materiales de acabados 

Cerámicas y baldosas: Para pisos y revestimientos. 

Vidrio y aluminio: Para ventanas, puertas y fachadas. 

Productos de madera: Puertas, ventanas y otros elementos de carpintería.  

Otros insumos 

Plásticos y cauchos: Utilizados en tuberías, sellos y aislamiento. 



 
                         

 

 

Piedra: Para acabados y estructuras. 

Productos metálicos: Varios insumos para la construcción.  

Herramientas y maquinaria 

Equipos para la preparación y colocación de materiales. 

Agentes que componen el sector 

El sector de la construcción en Colombia incluye empresas constructoras (que diseñan y ejecutan obras), 
proveedores de insumos (materiales, minerales, equipos), gremios y asociaciones (como la Cámara Colombiana 
de la Construcción), entidades financieras, y entes de control y regulación gubernamentales. Además, abarca la 
producción de energía y servicios relacionados, y sectores de arquitectura, diseño y comercialización de 
inmuebles.  

Empresas Constructoras: Son quienes ejecutan las obras, tanto de infraestructura (obras civiles) como 
edificaciones (residenciales y no residenciales).  

Proveedores de Insumos y Materiales: Empresas dedicadas a la extracción de minerales, la fabricación de 
aceros, cubiertas y otros elementos, así como la comercialización de dichos materiales.  

Comercializadoras de Insumos y Equipos: Proveedores de herramientas menores, maquinaria y equipos para 
construcción, además de ferreterías que también participan en la cadena.  

Diseñadores y Arquitectos: Profesionales y empresas que se encargan de la arquitectura y el diseño de los 
proyectos constructivos.  

Entidades Financieras: Bancos y otras instituciones que financian los proyectos de construcción y apoyan al 
sector con créditos y capital.  

Agentes de Gobierno y Regulación: Dependencias gubernamentales y entidades públicas como las Secretarías 
de Planeación, Hábitat, y Movilidad, que vigilan y controlan las actividades constructivas y la legalidad de las 
mismas.  

Gremios y asociaciones que participan en el sector 

Cámara Colombiana de Infraestructura, CCI 

La Cámara Colombiana de Infraestructura - CCI es una asociación gremial empresarial que promueve el 
desarrollo socioeconómico a través de una infraestructura moderna y eficiente, defiende la institucionalidad, los 
principios éticos y la  transparencia, busca el equilibrio en las relaciones contractuales, propende por el 
fortalecimiento de las empresas que intervienen en la cadena de valor y su recurso humano, e influye 
notoriamente en el diseño, construcción e implementación de las políticas públicas relacionadas con el sector. 

Sociedad Colombiana de Ingenieros 

La Sociedad Colombiana de Ingenieros es una organización sin ánimo de lucro con objetivos científicos, 
gremiales y académicos que es utilizada como centro consultivo del Gobierno Nacional de Colombia y 
diferentes gobiernos locales como alcaldías y gobernaciones que reúne a los ingenieros con experiencia y a los 
recién graduados para realizar trabajo en conjunto. Fundada en 1887 y con sede en la ciudad de Bogotá. 
También agrupa diversas asociaciones más pequeñas, cada una de ellas enmarcadas en alguna de las 
especializaciones de la ingeniería. Fomenta junto con las universidades la investigación en el ámbito de la 
ingeniería, especializándose en la ingeniería civil y los recursos ambientales. 

Cámara Colombiana de la Construcción – CAMACOL 

Asociación Colombiana de Constructores ACOL 

Cifras totales de ventas 

2025 consolidó un punto de inflexión para la construcción de vivienda en Colombia, con señales claras de 
recuperación. Al cierre del año, las ventas de vivienda totalizaron 173.632 unidades, con un crecimiento de 



 
                         

 

 

12,4%, y para 2026 se espera que se ubiquen entre 170.000 y 175.000 unidades, manteniendo una trayectoria de 
recuperación, aunque en un entorno con desafíos relevantes. 
 
En paralelo, los lanzamientos de vivienda repuntaron con fuerza en 2025 y alcanzaron 140.365 unidades, con un 
crecimiento de 15,3%. Este comportamiento es una señal de un escenario más favorable de cara a 2026, en la 
medida en que anticipa una mejor dinámica comercial. Sin embargo, esa recuperación todavía no se reflejó 
plenamente en la ejecución de obra, dado que las iniciaciones cerraron 2025 en 115.687 unidades, lo que 
representó una caída de 17,4% frente a 2024. 

Aun así, con una comercialización más activa y el impulso del crédito, estimamos que en 2026 las  iniciaciones 
podrían superar las 120.000 unidades.  

En 2025, la tasa cerró cerca de 12,8%, lo que contribuyó a dinamizar el mercado y se reflejó en un crecimiento de 
26,2% en los desembolsos hipotecarios a diciembre. Sin embargo, el entorno macro sigue imponiendo límites; con 
una inflación aún por encima de la meta y una política monetaria con sesgo más restrictivo, el espacio para 
bajas sostenidas en tasas es acotado. Además, el deterioro fiscal y la mayor prima de riesgo soberano se han 
reflejado en los TES a 10 años, encareciendo el fondeo y presionando los costos de financiación. 

En materia de precios, 2026 abre oportunidades para consolidar la recuperación si el sector logra gestionar bien 
los frentes de inflación y costos. Aunque la inflación aún se mantiene por encima de la meta y la expectativa de 
IPC para 2026 se ubica en 6,4%, este entorno también refuerza la importancia de una planeación financiera más 
cuidadosa, de estructuras de financiación eficientes y de una oferta cada vez más alineada con la demanda. 

En ese sentido, el trabajo coordinado entre constructores y el sistema financiero puede seguir aportando 
estabilidad y confianza para sostener la dinámica del mercado, incluso en un contexto retador. 

En costos, el incremento del salario mínimo en 2026 introduce presiones directas sobre la mano de obra y sobre 
rubros indexados, lo que eleva los costos de construcción y tiende a  trasladarse, sobre todo, a los precios de 
mercado y a la estructura de costos en los segmentos sin topes regulados. 

En VIS y VIP, donde existen topes de precio definidos por ley, el ajuste opera más por la vía de márgenes, 
especificaciones, área vendible y mezcla de producto que por incrementos directos de precio, lo que refuerza la 
necesidad de acelerar mejoras de productividad, eficiencia constructiva y optimización de diseños 
para contener presiones y proteger la asequibilidad. Si las tasas no acompañan con bajas adicionales, el reto 
para el comprador se mantiene elevado porque la cuota sigue siendo exigente y absorbe parte del esfuerzo 
comercial, por eso el foco en soluciones de financiación, cierres financieros más robustos y una oferta bien 
calibrada será clave para que el sector traduzca estas presiones en una agenda propositiva que sostenga la 
recuperación durante 2026. 

En síntesis, el sector  constructor cerró 2025 con una recuperación más visible, apalancada en una mejor 
dinámica comercial y en el compromiso del sistema financiero. 

De cara a 2026, la oportunidad está en transformar ese impulso en más obra, mediante soluciones de 
financiación, productividad y eficiencia que protejan la asequibilidad, incluso en un entorno retador. Con reglas 
claras, responsabilidad fiscal y una banca que sigue creyendo en el potencial de la vivienda, Colombia puede 
volver a construir más, con mejor ritmo y con mayor confianza. Recuperado en https://www.bancolombia.com/
acerca-de/sala-prensa/noticias/resultados-corporativos/crecimiento-sector-constructor-colombia-2025 

https://www.bancolombia.com/acerca-de/sala-prensa/noticias/resultados-corporativos/crecimiento-sector-constructor-colombia-2025
https://www.bancolombia.com/acerca-de/sala-prensa/noticias/resultados-corporativos/crecimiento-sector-constructor-colombia-2025
https://www.bancolombia.com/acerca-de/sala-prensa/noticias/resultados-corporativos/crecimiento-sector-constructor-colombia-2025


 
                         

 

 

 

PIB desde el enfoque de la producción  

En el primer trimestre de 2026pr, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 2,2% respecto al mismo 
periodo de 2025pr (ver tabla 1).  

Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son: 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; Educación; Actividades 
de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 5,7% (contribuye 0,9 puntos porcentuales a la 
variación anual).  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; Transporte y 
almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,9% (contribuye 0,6 puntos porcentuales a la 
variación anual).  

• Industrias manufactureras crece 2,9% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual). Respecto al 
trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie ajustada por efecto estacional y 
calendario crece 0,6%.  

Cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Industrias manufactureras crece 2,3%.  

• Actividades financieras y de seguros crece 2,2%.  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; Actividades de los 
hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares individuales como 
productores de bienes y servicios para uso propio crece 1,4%. 

 

Comercio al por mayor y al por menor 



 
                         

 

 

En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de 
vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida crece 
2,9% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes 
comportamientos (ver tabla 7):  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 6,0%.  

• Transporte y almacenamiento crece 0,7%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 1,8%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el valor 
agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de vehículos automotores y motocicletas; 
transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios de comida crece en 0,2%,  cuando se observa el 
comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas crece 0,7%.  

• Transporte y almacenamiento crece 0,9%.  

• Alojamiento y servicios de comida crece 0,4%. 

 

Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios  

En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de las actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y 
otras actividades de servicios; actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades 
no diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 3,2% 
en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes 
comportamientos (ver tabla 13):  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios crece 4,1%.  

• Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los 
hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio decrece 2,2%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el valor 
agregado de las actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares 
individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece en 1,4%, cuando se observa el 
comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios decrece 0,4%.  

• Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los 
hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 2,6%. 



 
                         

 

 

 

Administración pública y defensa 

En el primer trimestre de 2026pr, el valor agregado de la administración pública y defensa, planes de seguridad 
social de afiliación obligatoria; educación; actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales 
crece 5,7% en su serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes 
comportamientos (ver tabla 12):  

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria crece 8,2%.  

• Educación crece 4,9%. 

• Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 3,6%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y calendario, el valor 
agregado de la administración pública y defensa, planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 
educación; actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece en 1,3%, cuando se 
observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria crece 3,8%.  

• Educación decrece 3,1%.  

• Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 1,3%. 

 

Índice de Precios al Consumidor (IPC) - Información junio 2026 



 
                         

 

 

 

Variación y contribución mensual por divisiones de gasto  

En el mes de junio de 2026, el IPC registró una variación de 0,39% en comparación con mayo de 2026, seis 
divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional (0,39%): Alimentos y bebidas no alcohólicas (0,67%), 
Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles (0,52%), Bebidas alcohólicas y tabaco (0,50%), Prendas 
de vestir y calzado (0,43%), Salud (0,39%) y por último, Restaurantes y hoteles (0,39%). Por debajo se ubicaron: 
Bienes y servicios diversos (0,30%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar 
(0,26%), Recreación y cultura (0,08%), Transporte (0,01%), Educación (0,00%) y por último, Información y 
comunicación (-0,02%).  

 

Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,39%), se ubicaron en las divisiones de: Alojamiento, agua, 
electricidad, gas y otros combustibles, Alimentos y bebidas no alcohólicas y Restaurantes y hoteles, las cuales 
aportaron 0,33 puntos porcentuales a la variación total.  

Variaciones y contribuciones de las subclases en el mes  

En junio de 2026 en comparación con mayo de 2026, la variación de las subclases que más aportaron al índice 
total fueron: arriendo imputado (0,36%), papas (9,85%), cebolla (13,18%), arriendo efectivo (0,36%), comidas en 
establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (0,40%), electricidad (0,91%), carne  de res y derivados 
(1,14%), servicios relacionados con la copropiedad (1,77%), frutas frescas (1,31%) y gas (1,19%). Las subclases con 
aportes negativos a la variación fueron: plátanos (-8,35%), transporte de pasajeros y equipaje en avión (-10,51%), 
paquetes turísticos completos, incluye paquetes de viajes de excursión realizados durante un día (-1,49%), carne 
de cerdo y derivados (-1,04%) y legumbres secas (-1,51%). 



 
                         

 

 

 

Información junio de 2026 

Para junio de 2026, la tasa de desocupación del total nacional fue 8,0%, mientras que en el mismo mes de 2025 
fue 8,6%. La tasa global de participación se ubicó en 64,5%, en contraste con junio de 2025 donde fue 63,9%. 
Finalmente, la tasa de ocupación fue 59,4%, lo que representó un aumento de 0,9 puntos porcentuales respecto 
al mismo mes del año anterior (58,4%).  

 

En junio de 2026, la tasa de desocupación en el total de las 13 ciudades y áreas metropolitanas fue 8,0%, 
mientras que en el mismo mes de 2025 fue 8,3%. La tasa global de participación se ubicó en 65,9%, en tanto que 
en junio de 2025 fue 66,4%. Finalmente, la tasa de ocupación fue 60,6%, en contraste con el mismo mes del año 
anterior donde fue 60,9%.. 

Población ocupada según rama de actividad 

En junio de 2026, el número de personas ocupadas en el total nacional fue 24.459 mil personas. Las ramas que 
más aportaron positivamente a la variación de la población ocupada fueron Alojamiento y servicios de comida 
(1,2 puntos porcentuales); Construcción (0,6 puntos porcentuales) y Transporte y almacenamiento (0,6 puntos 
porcentuales).  



 
                         

 

 

 

En junio de 2026, Obrero, empleado particular y Trabajador por cuenta propia fueron las posiciones 
ocupacionales que más aportaron positivamente a la variación de los ocupados en el total nacional con 1,8 y 
1,7 puntos porcentuales, respectivamente.  

 

En junio de 2026, Obrero, empleado particular y Trabajador por cuenta propia fueron las posiciones 
ocupacionales que más aportaron positivamente a la variación de los ocupados en el total nacional con 1,8 y 
1,7 puntos porcentuales, respectivamente.  
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Panorama económico 

La actividad económica 
del Caribe mostró un leve 
crecimiento anual en el 
primer trimestre de 2026, 
acorde con el IMAE y el 

Pulso Económico Regional. 

El IMAE registró un incremento anual de 3,5 %, respaldado por el fortalecimiento del consumo de los hogares. 
Contribuyeron favorablemente las matrículas de vehículos nuevos, las ventas del comercio minorista, la 
demanda de energía eléctrica y los indicadores asociados a la actividad constructora, como los despachos de 
cemento y la producción de concreto. En contraste, la menor dinámica del transporte de carga, la ocupación 
hotelera y el abastecimiento agropecuario moderaron el desempeño de la economía regional. El dinamismo del 
consumo de los hogares estimuló el desempeño económico de la región, a pesar de que la inflación anual se 
mantuvo al alza. El fortalecimiento del consumo estuvo apoyado por el aumento de las remesas, los avances en 
la formalización laboral y una mayor disposición de compra reflejada en los indicadores de confianza del 
consumidor. Este comportamiento favoreció las ventas de vehículos y motocicletas nuevas, así como de artículos 
culturales y de entretenimiento, además del crecimiento en la movilización aérea de pasajeros y carga. A su vez, 
la mayor demanda contribuyó a intensificar las presiones inflacionarias, especialmente en alimentos y bebidas no 
alcohólicas, alojamiento y servicios públicos, restaurantes y hoteles, y transporte. La contracción en actividades 
importantes de la región como industria, agropecuario, minería y turismo limitó el resultado. Restricciones en el 
suministro de insumos y la débil demanda externa afectaron la producción industrial, mientras que las fuertes 
precipitaciones e inundaciones incidieron negativamente en la producción agrícola y pecuaria.  A su vez, la 
producción de carbón y gas se mantuvo en descenso, y los indicadores asociados al turismo como ingresos por 
alojamiento y ocupación hotelera cayeron, pese a la mayor oferta de eventos. La construcción se vio afectada 
por el aumento de costos laborales y aranceles a insumos, a pesar de la activación de algunos subsidios locales 
para la compra de VIS. 
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Inflación 

Entre enero y marzo de 2026, la inflación anual continuó al alza en las principales ciudades del Caribe. En un 
entorno de presiones de demanda, mayores costos laborales e indexación de precios, la inflación regional 
permaneció por encima del rango meta del 3% del Banco de la República. Barranquilla, Cartagena y Montería 
presentaron niveles superiores al promedio regional, mientras, Santa Marta y Valledupar se ubicaron como las 
ciudades con las variaciones de precios más bajas durante el período analizado. 

Los alimentos y bebidas no alcohólicas concentraron buena parte de las presiones inflacionarias durante el 
primer trimestre de 2026. El aumento en los precios estuvo asociado al alza registrada en diversos productos 
básicos de la canasta familiar, especialmente de productos perecederos como yuca, plátano y carne de res. Las 
fuertes lluvias registradas en Córdoba deterioraron la calidad de algunos productos y redujeron la oferta en 
centrales de abasto. A esto se sumaron mayores costos de fertilizantes y transporte. El incremento en el precio de 
la carne respondió al encarecimiento del ganado en pie y a un mayor consumo interno. Los gastos asociados a 
vivienda y restaurantes continuaron ejerciendo presiones sobre el costo de vida regional. La división de 
alojamiento y servicios públicos mantuvo altas contribuciones a la inflación, impulsada por arriendos indexados a 
la inflación pasada, una oferta limitada de vivienda disponible, tensiones energéticas y ajustes tarifarios. A su vez, 
restaurantes y hoteles registraron incrementos derivados del aumento del salario mínimo, mayores costos 
operativos y encarecimiento de insumos alimenticios. El transporte también aportó al incremento de la inflación 
regional durante el trimestre. Persistieron aumentos en costos de transporte intermunicipal y urbano, carga, 
peajes y mantenimiento de vehículos. Las tarifas del transporte urbano aumentaron principalmente por ajustes 
asociados al salario mínimo, especialmente en los sistemas masivos de Cartagena y Barranquilla. Sin embargo, la 
reducción en el precio de la gasolina durante febrero y marzo moderó parcialmente las presiones inflacionarias, 
especialmente en ciudades como Valledupar. 

 



 
                         

 

 

Variación del SMMLV 

 

 

Tasa de Cambio 

La Tasa de Cambio Representativa del Mercado–TRM, corresponde al promedio ponderado de las operaciones 
de compra y venta de contado de dólares de los Estados Unidos de América a cambio  de moneda legal 
colombiana, realizadas entre Intermediarios del Mercado Cambiario (IMC), así como de las operaciones que 
efectúan los IMC con las demás entidades vigiladas por la Superintendencia  Financiera de Colombia (SFC), 
distintas de IMC y aquellas que hacen los IMC con el Banco de la República o el Ministerio de Hacienda y Crédito 
Público MHCP. La TRM es calculada diariamente y certificada por la Superintendencia Financiera de Colombia 
con base en la información disponible y la reglamentación expedida por el Banco de la República, Variaciones 
de los precios del dólar tiene impacto en el precio de los insumos importados. 

 

Fuente: https://dolar.wilkinsonpc.com.co 



 
                         

 

 

Las tasas de interés en Colombia 

Están actualmente en un rango elevado, con la tasa de referencia del Banco de la República en 9.25% desde 
abril de 2025 para controlar la inflación, aunque se espera que el Banco de la República se reúna pronto para 
decidir si la ajusta, con presiones al alza por la inflación y el déficit fiscal. Para enero de 2026, la tasa de usura 
(tope para créditos de consumo) es del  24.36% efectivo anual, mientras que los bonos del gobierno (TES) y 
créditos de vivienda varían, como los del  Fondo Nacional del Ahorro (FNA), que ofrecen UVR + tasas para 
vivienda, como 4.50% para ingresos bajos. 

Tasa de Interés de Referencia (Banco de la República) 

• Actual (Enero 2026): 9.25%.  Esta es la tasa de intervención del Banco Central, mantenida para controlar la 
inflación por encima del 5%. 

Tasas de Interés Específicas 

• Tasa de Usura (Enero 2026): 24.36%: (Créditos de consumo y ordinarios). 

• Bonos del Gobierno (TES): (ej. a 10 años): Pueden fluctuar, con rendimientos recientes alrededor del 12.35% (a 
enero 2026), según datos de Trading Economics. 

• Créditos de Vivienda (FNA): Varían según el ingreso, por ejemplo, hasta 2 SMMLV (Salarios Mínimos Legales 
Mensuales Vigentes) pueden acceder a UVR + 4.50%. 

PIB desde el enfoque de la producción  

Cadena de producción y distribución. 

Tradicionalmente, la industria de la construcción se ha basado en el outsourcing de tareas, haciéndola 
susceptible para la aplicación de los principios de una cadena de suministro. La gestión de todo el proceso 
como una cadena de suministro, incluyendo la mejora en el desarrollo del producto, se ha convertido en una 
necesidad como consecuencia de los cambios en el sector.  

Con todo, en el caso particular de la construcción la cadena de suministro se configura para cada proyecto 
constructivo concreto. 

 

Materias primas necesarias para la producción y la variación de sus precios. 

Las principales materias primas para la construcción en Colombia son el acero, cemento, madera, arena, grava, 
bloques (ladrillos), yeso, y aluminio.  Sus precios, particularmente los del acero y otros insumos metálicos, han 
mostrado una gran volatilidad, con incrementos significativos en años recientes impulsados por factores globales 
y locales. La demanda internacional, la producción local, el costo de la energía (petróleo, carbón, gas), y las 
condiciones económicas del país son los principales factores que impactan estas variaciones.  

Materias Primas Clave 



 
                         

 

 

•  Metales:  El acero (hierro) es fundamental y su precio afecta directamente los costos del proyecto, con 
aumentos significativos recientes.  
• Aglomerantes: El cemento, la cal y el yeso son esenciales para la producción de morteros, hormigones y otros 
materiales.  
• Materiales Pétreos y Agregados: La arena, la grava y las rocas naturales o trituradas son insumos básicos.  
•  Bloques y Ladrillos:  Elementos prefabricados como los bloques y los ladrillos de arcilla son utilizados en la 
mampostería.  
• Otros materiales: La madera, el aluminio, el plástico, las cerámicas, y los materiales de acabado como el yeso y 
el amianto también son relevantes en el sector.  

Factores de Variación de Precios 
• Precios Internacionales de Materias Primas: El costo de commodities como el mineral de hierro y el petróleo 
influye directamente en los precios del acero y otros insumos.  
• Costo de la Energía: La energía, que se obtiene del petróleo, el carbón y el gas natural, es un componente 
esencial en la producción de cemento y acero, afectando sus costos.  
•  Producción Local y Demanda:  La oferta y la demanda de materiales de producción local, así como los 
volúmenes de importación, tienen un impacto directo en sus precios.  
• Condiciones Económicas Generales: Factores como la inflación, la tasa de cambio y la estabilidad económica 
del país también influyen en la volatilidad de los precios de los materiales de construcción.  
• Regulaciones y Políticas: Las políticas del gobierno relacionadas con el sector y los materiales también pueden 
afectar los costos.  

Dinámica de importaciones, exportaciones y contrabando, en caso de que aplique. 

En Colombia, la dinámica de importación y exportación de materiales de construcción es clave para el 
desarrollo del sector, pero se ve afectada por el contrabando, que introduce productos de forma ilegal 
evadiendo impuestos y afectando la competencia. El país importa principalmente acero, cemento y sistemas de 
aislamiento y exporta materiales como prefabricados y mobiliario. El contrabando técnico, a través de 
subfacturación, es una práctica común que reduce la recaudación fiscal y distorsiona el mercado de la 
construcción.  

Importaciones en el sector de la construcción en Colombia 

Productos clave: Colombia importa gran cantidad de acero, cemento y materiales prefabricados, elementos 
esenciales para la infraestructura y el desarrollo urbano.  

Países de origen: Estados Unidos, China y otros países son los principales proveedores de estos materiales y 
maquinaria para la construcción.  

Régimen de importación: Para importar, las empresas deben cumplir con requisitos como estar inscritas en la 
Cámara de Comercio, contar con el Registro Único Tributario (RUT) y tramitar los registros de importación 
correspondientes ante la Dirección de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN).  

Exportaciones en el sector de la construcción en Colombia  

Productos clave: Colombia exporta al exterior productos como prefabricados, mobiliario para edificios, 
elementos de aislamiento y materiales de recubrimiento, consolidando su presencia en mercados 
latinoamericanos. 

Principales destinos: Los principales destinos de las exportaciones colombianas suelen ser países vecinos y otras 
economías de la región. 

El Contrabando y su impacto en la construcción 

Consecuencias económicas 

Competencia desleal: Afecta a las empresas que cumplen con las normas legales, impactando su rentabilidad y 
capacidad de inversión.  

Menos inversión social: La evasión de impuestos reduce los recursos que el gobierno puede destinar a sectores 
clave como la infraestructura, salud y educación.  



 
                         

 

 

Informalidad y desempleo: Genera un aumento de la informalidad en el sector, lo que se traduce en peores 
condiciones laborales y menos empleo formal. 

2. Técnico 

Las condiciones técnicas y tecnológicas de la construcción en Colombia se rigen por normas rigurosas como la 
NSR-10 (sismo resistente) y el reglamento de sostenibilidad, que buscan garantizar seguridad y la eficiencia. Las 
tecnologías como el escaneo láser, la inteligencia artificial (IA) y el uso de software especializado están 
transformando la industria, mejorando el diseño, la optimización de recursos y la previsión de riesgos. A pesar de 
los avances, aún existen desafíos en la adopción de la innovación y la gestión del conocimiento para impulsar la 
competitividad y la eficiencia del sector.  

Condiciones Técnicas 

Normativa Sismorresistente (NSR-10): Es la norma más importante para garantizar la seguridad de las edificaciones 
en un país sísmicamente activo como Colombia, regulando el diseño y construcción para resistir terremotos.  

Reglamentos Técnicos: Se aplican reglamentos específicos para instalaciones eléctricas (RETIE), iluminación 
(RETILAP), agua potable y saneamiento básico (RAS), y mampostería.  

Normas Técnicas Colombianas (NTC): El cumplimiento de las normas técnicas colombianas es obligatorio y es 
supervisado por autoridades locales y nacionales, siendo crucial para asegurar la calidad y seguridad de los 
proyectos.  

Construcción Sostenible: Existe un reglamento y un compromiso por usar materiales ecológicos, fomentar la 
eficiencia energética y reducir el impacto ambiental en los proyectos, impulsando la construcción verde y el uso 
de materiales como el bambú.  

3. Legal o Regulatorio 

La industria de la construcción en Colombia se rige por un conjunto de normas y regulaciones diseñadas para 
asegurar la seguridad de las estructuras y garantizar la calidad de las obras civiles. Estas normas son de vital 
importancia, ya que no solo protegen la vida y la propiedad de las personas, sino que también promueven el 
desarrollo sostenible y la eficiencia en el sector de la construcción. 

Norma Sismo Resistente (NSR-10)  

La Norma Sismo Resistente es una regulación clave que establece los requisitos técnicos y las pautas de diseño 
para la construcción de estructuras capaces de resistir los efectos de los terremotos. Colombia es un país 
sísmicamente activo, por lo que esta norma desempeña un papel fundamental en la protección de vidas y 
bienes. Al seguir los lineamientos de la NSR-10, se garantiza la seguridad de las edificaciones y se minimiza el 
riesgo de colapso durante eventos sísmicos. 
  
4. Otros contextos. 
  
Los factores sociopolíticos que impactan la construcción en Colombia incluyen la gobernanza y planificación 
urbana deficiente, que obstaculiza el desarrollo de vivienda asequible; la inestabilidad política y las políticas 
cambiantes, que afectan la inversión y la continuidad de proyectos; el aumento de los costos de mano de obra 
y materiales, exacerbado por la inflación y la dependencia de importaciones; el deterioro del poder adquisitivo 
de los ciudadanos, que reduce la demanda de vivienda; y la necesidad de fomentar la sostenibilidad, que exige 
inversión en tecnologías y prácticas innovadoras.  
  
Factores de Gobernanza y Planificación Urbana  
  
Falta de gobernanza metropolitana: La ausencia de coordinación entre los gobiernos metropolitanos y locales 
dificulta la planificación del uso del suelo y la creación de viviendas asequibles en áreas urbanas densas. 
Planificación del desarrollo: La expansión desorganizada de las ciudades dificulta los esfuerzos para lograr un 
desarrollo urbano compacto y sostenible. 
  
Factores Políticos y de Inversión  
  



 
                         

 

 

Incertidumbre política: La falta de estabilidad y la volatilidad de las políticas públicas pueden desincentivar la 
inversión privada en el sector de la construcción. 
Necesidad de políticas públicas: Se requieren políticas que fomenten la inversión,  la innovación en materiales y 
procesos, y que apoyen la construcción sostenible. 
  
Factores Socioeconómicos y de Mercado 
  
Costos de mano de obra y materiales: El incremento de los salarios y la volatilidad de los precios de los materiales 
afectan los costos operativos, especialmente en segmentos con bajos márgenes de rentabilidad como la 
vivienda de interés social.  
  
Poder adquisitivo y demanda: La disminución en la disposición de los colombianos para comprar vivienda y la 
caída en la demanda de los insumos afectan la viabilidad de los proyectos.  
  
Desigualdad de ingresos: La brecha de ingresos y la falta de acceso a financiación hipotecaria dificultan el 
acceso a la vivienda para las familias de bajos recursos.  
  
Desafíos de Sostenibilidad y Tecnología 
  
Construcción sostenible: Existe una creciente conciencia sobre la necesidad de adoptar prácticas más 
respetuosas con el medio ambiente, pero la implementación de la construcción sostenible requiere inversión.  
  
Adopción tecnológica: La digitalización, aunque  mejora la eficiencia, requiere inversiones considerables y 
personal capacitado, lo que puede ser un obstáculo para muchas empresas. 

B. MODELO DE ABASTECIMIENTO ESTRATÉGICO 

La Alcaldía de Puerto Libertador implementa el Análisis de Datos de Compra Pública, El Modelo de 
Abastecimiento Estratégico V.3, desarrollado por la Agencia Nacional de Contratación Pública - Colombia 
Compra Eficiente, busca mejorar las buenas prácticas en la planeación y gestión de los procesos contractuales 
para que los participantes del Sistema de Compra Pública lo adopten y se destaquen por sus niveles de 
transparencia, eficiencia y generación de mayor valor por dinero. 

Herramienta de Visualización para el Análisis de la Demanda 

La Agencia Nacional de Contratación – Colombia Compra Eficiente pone a disposición de las entidades 
estatales, la herramienta de visualización para el Análisis de Demanda, la cual permite de manera integral 
visualizar el comportamiento de compras histórico de la entidad. Esta herramienta consolida la información que 
reposa en el SECOP (I, II y TVEC), presenta de manera organizada y estructurada datos históricos relacionados 
con las compras de la entidad. Es una herramienta dinámica que permite realizar filtros y búsquedas para hacer 
más robustos los análisis correspondientes. 

 

Herramienta de Visualización para el Análisis de la Oferta 



 
                         

 

 

La Agencia Nacional de Contratación – Colombia Compra Eficiente pone a disposición de las entidades 
estatales, la herramienta de visualización para el Análisis de la Oferta, la cual permite de manera integral 
visualizar el comportamiento de compras histórico de la entidad. Esta herramienta consolida la información que 
reposa en el SECOP (I, II y TVEC), presenta de manera organizada y estructurada datos históricos relacionados 
con las compras de la entidad. Es una herramienta dinámica que permite realizar filtros y búsquedas para hacer 
más robustos los análisis correspondientes. 

 

C. COMPORTAMIENTO DEL GASTO HISTÓRICO – ESTUDIO DE DEMANDA 

¿Cómo ha adquirido la Entidad Estatal en el pasado este bien, obra o servicio? 

De conformidad a lo establecido en el manual para el Análisis del sector, se realiza el correspondiente análisis del 
comportamiento de los procesos de contrataciones anteriores en la Alcaldía de Puerto Libertador, revisó en las 
plataformas de SECOP 1 Y SECOP 2. 

No. De proceso en 
SECOP Objeto valor 

SAMC-PL-008-2024

INSTALACION DE REDES ELECTRICAS 
P R I M A R I A S Y M E J O R A M I E N T O D E 
E L E C T R I F I C A C I O N R U R A L E N L O S 
CORREGIMIENTOS DE VILLANUEVA, LA RICA 
Y EN LAS VEREDAS DE ALTO MIRA Y SARDINA 
DEL MUNICIPIO DE PUERTO LIBERTADOR-
CÓRDOBA.

$125.743.283,00

SA-MPL-008-2022

INSTALACION DE REDES PRIMARIAS A SIETE 
MIL SEISCIENTOS VOLTIOS (7600 V) PARA 
ELECTRIFICACION RURAL EN LA VEREDA 
WILLIAM DEL CORREGIMIENTO DE SAN JUAN 
Y VEREDA EL TAMBO DEL CORREGIMIENTO 
DE CORAZALITO, MUNICIPIO DE PUERTO 
LIBERTADOR-CÓRDOBA

$279.950.000,00

SA-MPL-002-2022

II ETAPA DE ELECTRIFICACIÓN RURAL DE 
REDES PRIMARIAS A SIETE MIL SEISCIENTOS 
VOLTIOS (7600 V) EN LA VEREDA PIEDRA 
INDIGENA DEL CORREGIMIENTO DE PUERTO 
LOPEZ, MUNICIPIO DE PUERTO LIBERTADOR-
CÓRDOBA

$77.540.436,00



 
                         

 

 

D. ESTUDIO DE LA OFERTA 

1. ¿Quién puede prestar el servicio? 

La guía para la elaboración de estudio de sector, concierta qué; la Alcaldía de Puerto Libertador debe identificar 
los proveedores en el mercado del bien, obra o servicio, así como sus principales características como tamaño 
empresarial, ubicación, esquemas de producción y comportamiento financiero. Esta identificación permite 
determinar posibles Riesgos de colusión y también establecer el poder de negociación de los proveedores, el 
cual está relacionado con el número de competidores presentes en el mercado. 

Según información del portal de la cámara de comercio de Bogotá en el 2019 en Colombia existen 96.650 
empresas registradas en la industria de la construcción, las cuales se clasifican así: 

 

Fuente: file:///C:/Users/usuario/Downloads/4.%20Estudio%20del%20Sector%20Guaymaral.pdf 

En la construcción de edificaciones F41 se divide en residenciales y no residenciales; en el ítem F42 Obras de 
Ingeniera civil se divide en; Construcción de carreteras y vías de ferrocarril, Construcción de proyectos de servicio 
público y Construcción de otras obras de ingeniería civil. Y para ítem F43 Actividades especializadas para la 
construcción de edificios y obras de ingeniería civil se encuentran; Demolición, Preparación del terreno, 
Instalaciones eléctricas, de fontanería y otras instalaciones especializadas; Terminación y acabado de edificios y 
obras de ingeniería civil. Las cuales a su vez se pueden clasificar por su tamaño en consideración a la siguiente 
tabla: 

Fuente: file:///C:/Users/usuario/Downloads/4.%20Estudio%20del%20Sector%20Guaymaral.pdf 

SA-MPL-010-2021

E L E C T R I F I C A C I Ó N R U R A L D E R E D E S 
PRIMARIAS A SIETE MIL SEISCIENTOS VOLTIOS 
(7600 V) EN LA VEREDA PIEDRA INDIGENA 
DEL CORREGIMIENTO DE PUERTO LOPEZ, 
MUNICIP IO DE PUERTO L IBERTADOR-
CÓRDOBA

  
$87.000.000,00

SA-MPL-003-2021

E L E C T R I F I C A C I Ó N R U R A L D E R E D E S 
PRIMARIAS A TRECE MIL DOSCIENTOS 
VOLTIOS (13.200 V), SIETE MIL SEISCIENTOS 
VOLTIOS (7600 V) EN EL CORREGIMIENTO DE 
SANTA FE DE LAS CLARAS, VEREDA LA LATA Y 
II ETAPA EN EL CASERIO LOS NARANJALES, 
MUNICIP IO DE PUERTO L IBERTADOR-
CÓRDOBA

  
$180.924.622,00



 
                         

 

 

En este punto la entidad estatal analizará entre otras razones quién puede comercializar el bien y/o servicio, 
precisando lo anterior la entidad procede a dejar constancia que el objeto de la presente contratación puede 
ser comercializado por: Entidades públicas o privadas dedicadas a realizar actividades afines a la del objeto 
contractual, con capacidad legal y operativa para realizar las actividades a que se refieren las especificaciones 
del contrato a celebrar que tienen domicilio en el Departamento de Córdoba . 2

De esto se puede concluir que en el mercado colombiano hay cerca de tres mil (3.000) empresas entre grandes 
y medianas que realizan actividades de construcción, obras de ingeniería civil, y actividades especializadas, que 
dada su capacidad financiera y organizacional podrían participar como oferente en los diferentes procesos de 
contratación realizados por la entidad. Creando un mercado dinámico y competitivo en los eslabones finales de 
la cadena. Es de pertinente recordar que las obras se consideran únicas; No hay dos proyectos iguales entre sí, 
aunque compartan el mismo proceso estandarizado para su construcción sus resultados son disimiles; ya sea por 
su producto, o por los materiales utilizados, por las condiciones del entorno, que determinan costeos diferentes 
para su ejecución. Estas construcciones se pueden clasificar en tres grupos: 

a) Construcción de edificios. 
b) Obras de ingeniería civil. 
c) Actividades especializadas. 
Con base en lo anterior se presentan algunas de las empresas que prestan sus servicios de construcción de 
infraestructura: 

 

 INFORMA COLOMBIA S.A., Listados de empresas dedicadas a Construcción de otras obras de ingeniería civil en Córdoba, https://www.informacolombia.com/directorio-empresas/2
actividad/4290_CONSTRUCCION-DE-OTRAS-OBRAS-DE-INGENIERIA-CIVIL/departamento_cordoba



 
                         

 

 

 

 

 

Fuente: Cámara Colombiana de la Infraestructura. http://www.infraestructura.org.co/2017/index.php?
id=103&ms=7&T=Afiliados 

E. ESTUDIO DE MERCADO 

El valor estimado del contrato se ha previsto en la suma de DOS MIL SEISCIENTOS SETENTA Y OCHO MILLONES 
SEISCIENTOS SETENTA Y SEIS MIL CUATROCIENTOS NUEVE PESOS CON TREINTA Y CINCO CENTAVOS M/CTE ($ 
2.678.676.409,35) incluido costos directos e indirectos.   

F. CONCLUSIONES DEL ESTUDIO DE SECTOR 



 
                         

 

 

Precios del mercado 

La definición de los factores de verificación y costos del proyecto, se relacionan con la magnitud de la 
adquisición, dando cumplimiento a los preceptos, de transparencia, economía, celeridad, responsabilidad, 
buena fe, contemplados en la ley 80 de 1993. Teniendo en cuenta lo dispuesto en el Decreto 1082 del 26 de 
mayo de 2015 y la Guía para la Elaboración de Estudios del Sector emitida por Colombia Compra Eficiente 
Versión: V2 Fecha: 15/08/2025, se procedió a realizar un análisis del valor estimado del contrato y justificación de 
este. 

Justificación para la definición de los precios de referencia 

Para establecer el presupuesto oficial del proceso se tuvo en cuenta los componentes, ítems, actividades y 
cantidades requeridas para la ejecución de las obras. 

En cumplimiento de lo establecido en la Ley 80 de 1993, la Ley 1150 de 2007 y el Decreto 1082 de 2015, se 
elaboró un presupuesto oficial de obra de acuerdo con los precios y condiciones del mercado y a las 
necesidades propias en el desarrollo de las actividades requeridas, de igual manera, se determinó el presupuesto 
oficial para este proceso de selección luego de un análisis detallado de todas las actividades a ejecutar y los 
APU, establecidos en el presupuesto, anexo al presente proceso.  

Definición del presupuesto oficial 

El valor estimado del contrato se ha previsto en la suma de DOS MIL SEISCIENTOS SETENTA Y OCHO MILLONES 
SEISCIENTOS SETENTA Y SEIS MIL CUATROCIENTOS NUEVE PESOS CON TREINTA Y CINCO CENTAVOS M/CTE ($ 
2.678.676.409,35) incluido costos directos e indirectos.   

Los indicadores financieros son herramientas que se diseñan utilizando la información financiera de la empresa, y 
son necesarias para medir la estabilidad, la capacidad de endeudamiento, la capacidad de generar liquidez, 
los rendimientos y las utilidades de la entidad, a través de la interpretación de las cifras, de los resultados y de la 
información en general. Los indicadores financieros permiten el análisis de la realidad financiera, de manera 
individual, y facilitan la comparación de esta con la competencia y con la entidad u organización que lidera el 
mercado. Recuperado en: https://actualicese.com/2015/02/26/definicion-de-indicadores-financieros/ 

La Alcaldía de Puerto Libertador para el análisis de los indicadores financieros y organizacionales contenidos en el 
artículo 2.2.1.1.1.5.3. Del Decreto 1082 de 2015, tomó como base la información el portal de SECOP II, se tomó 
una muestra aleatoria de los Registros Únicos de Proponentes, los indicadores de capacidad financiera y 
organizacional, con la actividad económica y Código CIIU 4290 Construcción de otras obras de ingeniería civil, 
empresas idóneas para cumplir con el objeto del presente proceso que la entidad pretende adelantar. Fecha de 
corte de la información financiera: 2023/12/31. 

NIT ENTIDAD LIQUIDEZ 
( ≥ )

NIVEL DE 
ENDEUDAMIENTO 

% ( ≤ )

RAZÓN DE 
COBERTURA DE 
INTERESES ( ≥ )

RENTABILIDAD DEL 
PATRIMONIO 
(ROE) % ( ≥ )

RENTABILIDAD DEL 
ACTIVO (ROA) % 

( ≥ )

901656067-7 GAMA INGENIERIA S.A.S 8,35 15,00% 112,18 49,00% 41,00%

901346516-2 INGERQCOL SAS 20,80 5,00% 71,91 29,00% 27,00%

901183353-8 BIG CONSTRUCTORES S.A.S. 12,78 16,00% 270,16 40,00% 34,00%

900285065-6
SERVICIOS INTEGRALES EN 

INGENIERIA FYM S.A.S 1,91 52,00% 2,46 34,00% 16,00%

800205914 1
SOLUCIONES INTEGRALES 

UNION SAS 2,59 44,00% 15,91 29,00% 16,00%

900616793 1 DRV INGENIERIA SAS 13,54 20,00% 25,89 60,00% 47,00%

901.358.559-
0 REINGENIERIA INTEGRAL S.A.S 49,44 41,00% 34,18 47,00% 27,00%

900640662-6 ALDAVA INGENIERIA SAS 825,90 0,00% 1387,87 49,00% 49,00%

https://actualicese.com/2015/02/26/definicion-de-indicadores-financieros/


 
                         

 

 

En la siguiente tabla, se relacionan los correspondientes indicadores financieros por empresa, calculados por el 
promedio o media aritmética, mediana, media acotada, y valores mínimos; los cuales se tomaron como base 
para establecer los indicadores del actual proceso. 

Sin perjuicio de lo anterior, y atendiendo el objeto, especialmente el valor de la cuantía del proceso que 
pretende la Entidad Contratar, el cual debe salvaguardar, La Alcaldía de Puerto Libertador considera que los 
índices financieros y de organización requeridos, son coherentes, consistentes, suficientes y objetivos respecto del 
objeto de contratación y su determinación se encuentran dentro de los promedios o mínimos establecidos para 
garantizar la correcta ejecución del objeto del contrato.  

En matemáticas y estadística, la media aritmética, también llamada promedio o media, de un conjunto finito de 
números es el valor característico de una serie de datos cuantitativos, objeto de estudio que parte del principio 
de la esperanza matemática o valor esperado, se obtiene a partir de la suma de todos sus valores dividida entre 
el número de sumandos. Cuando el conjunto es una muestra aleatoria recibe el nombre de media muestral 
siendo uno de los principales estadísticos muéstrales. 

 

900628905 1
CONSTRUCTORA DE 
INFRAESTRUCTURA 

COLOMBIANA COINCO S.A.S
2,41 54,00% 6,04 19,00% 8,00%

900643646-1
PROYECTOS Y SOLUCIONES EN 

INGENIERIA 10,44 40,00% 48,70 17,00% 10,00%

900322299-1
CONSTRUCAM 

CONSTRUCCIONES S.A.S. 13,86 14,00% INDETERMINADO 42,00% 36,00%

813003916-4 RAELJA INGENIERIA S.A.S. 316,41 16,00% 44,76 22,00% 19,00%

901201624 7 INGEY CONSTRUCTORES S.A.S 8,24 8,00% INDETERMINADO 34,00% 31,00%

901302556-8 GENERAL SERVICIOS S&G 
S.A.S"

20,64 3,00% 53,49 36,00% 35,00%

901.231.669-
6 R.R. CONSTRUCIVILES S.A.S. 19,24 19,00% 13,92 10,00% 8,00%

  MINIMO 1,91 54,00% 2,46 10,00% 8,00%

MAXIMO 825,9 0,00% 1387,87 60,00% 49,00%

PROMEDIO 88,44 23,13% 160,57 34,47% 26,93%

MEDIANA 13,54 16,00% 44,76 34,00% 27,00%

DESVIACIÓN ESTANDAR 218,66 18,13% 375,42 13,84% 13,65%

LIM I -567,55 -31% -965,69 -7% -14%

LIM S 744,42 77,52% 1286,84 75,97% 67,87%

MEDIA ACOTADA 14,21 21,00% 42,12 34,78% 26,78%

Q1 8,295 11,00% 15,91 25,50% 16,00%

Q3 20,72 40,50% 71,91 44,50% 35,50%

RIC 12,43 29,50% 56,00 19,00% 19,50%

LIM I -10,34 -33,25% -68,09 -3,00% -13,25%

LIM S 39,36 84,75% 155,91 73,00% 64,75%



 
                         

 

 

La desviación estándar es la medida de dispersión más común, que indica qué tan dispersos están los datos con 
respecto a la media. ... El símbolo σ (sigma) se utiliza frecuentemente para representar la desviación estándar de 
una población, mientras que s se utiliza para representar la desviación estándar de una muestra. 

 

Mediana es una medida estadística que representa el valor que ocupa la posición central en una muestra. Para 
calcularlo los datos deben ordenarse de menor a mayor e identificar el dato que ocupa la posición central. Si el 
tamaño de la muestra es par, la mediana es el promedio de los dos valores centrales. Si el tamaño de la muestra 
es impar, la mediana corresponde al valor ubicado en la mitad de la muestra. A diferencia de la media, la 
mediana no es afectada por la presencia de datos atípicos. Sin embargo, al ser una medida de ubicación o 
posición, se recomienda que sea una variable complementaria, la cual puede brindar información útil si es 
comparada con la media. 

Mínimo El mínimo es el valor de datos más pequeño en la muestra. Sirve para identificar un posible valor atípico o 
un error de entrada de datos. Una de las maneras más sencillas de evaluar la dispersión de los datos consiste en 
comparar el mínimo y el máximo. 

Máximo El máximo es el valor de datos más grande en la muestra. Sirve para identificar un posible valor atípico o 
un error de entrada de datos. Una de las maneras más sencillas de evaluar la dispersión de los datos consiste en 
comparar el mínimo y el máximo. 

Siguiendo lo dispuesto en el Artículo 2.2.1.1.1.5.3. Del Decreto 1082 de 2015, La Alcaldía de Puerto Libertador fija 
los siguientes indicadores como requisitos habilitantes de capacidad financiera y Organizacional de los Mínimo 
de los datos de las empresas seleccionadas. 

Índice De Liquidez 

Índice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente, Condición: Sí el índice de liquidez (L) es Mayor o igual (≥ 
1,91 la propuesta se calificará HABILITADA. 

Endeudamiento 

Índice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total, El Índice de Endeudamiento deberá ser menor o igual (≤ 
54,00 %) para que su propuesta sea calificada como HABILITADA. 
Razón De Cobertura De Intereses 

Razón de Cobertura de Intereses = Utilidad Operacional / Gastos de Intereses, El resultado deberá mayor o igual 
a (≥ 2,46) veces para que su propuesta sea calificada como HABILITADO. Para el caso que el indicador “Razón 
de Cobertura de Intereses”, arroje como resultado “indeterminado”, será válido para la administración y por lo 
tanto será habilitado, siempre que la cuenta “gastos de intereses” sea valor cero (0). 

Rentabilidad Sobre Patrimonio 

Rentabilidad sobre patrimonio: Utilidad Operacional / Patrimonio, La Rentabilidad sobre el patrimonio expresada 
en porcentaje, deberá ser mayor o igual (≥ 10,00 %) 

Rentabilidad Sobre Activos 

Rentabilidad sobre activos: Utilidad Operacional / Activo Total, La Rentabilidad sobre activos expresada en 
porcentaje, deberá ser mayor o igual (≥ 8,00 %) 

Capacidad Financiera 



 
                         

 

 

Los Proponentes deberán acreditar los siguientes indicadores en los términos señalados en la matriz de 
indicadores financieros:  

Si el Proponente es Plural cada indicador debe calcularse así:  

 

Donde  es el número de integrantes del Proponente Plural (unión temporal o consorcio). 

El Proponente que no tiene pasivos corrientes está habilitado respecto del índice de liquidez.  

El Proponente que no tiene gastos de intereses está habilitado respecto de la razón de cobertura de intereses, 
siempre y cuando la utilidad operacional sea igual o mayor a cero (0).  

Capital De Trabajo 

Para el presente Proceso de Contratación los Proponentes acreditarán: 

CT = AC - PC ≥ CTd 

Donde: 

CT = Capital de trabajo 

AC = Activo corriente 

PC = Pasivo corriente 

CTd = Capital de Trabajo demandado para el proceso que presenta propuesta 

El capital de trabajo (CT) del oferente deberá ser mayor o igual al capital de trabajo demandado (CTd):  

CT ≥ CTd 

Para procesos de selección cuyo plazo estimado de ejecución del contrato sea menor a doce (12) meses, el 
cálculo del capital de trabajo demandado, se hará de acuerdo con la siguiente fórmula: 

Indicador Fórmula

Liquidez

N i v e l d e 
Endeudamiento

R a z ó n d e 
C o b e r t u r a d e 
Intereses

 

 



 
                         

 

 

Donde, 

CTd = Capital de Trabajo demandado para el proceso que presenta propuesta 

POE = Presupuesto oficial estimado] = $2.678.676.409,35 

Anticipo o Pago anticipado = $1.071.470.563,74 

En ningún caso el capital de trabajo requerido excederá el valor del Presupuesto Oficial.  

Si el Proponente es plural el indicador debe calcularse así: 

 

Donde n es el número de integrantes del proponente plural (unión temporal o consorcio). 

[En los procesos estructurados por lotes o segmentos, el capital de trabajo demandado se establecerá con base 
en el presupuesto oficial del lote al cual se presenta la oferta. En consecuencia, si el Proponente presenta ofertas 
a varios lotes o segmentos, el capital de trabajo demandado se evaluará de manera independiente para cada 
uno de ellos. 

En caso de resultar adjudicatario de más de un lote o segmento, se deberá calcular el nuevo capital de trabajo, 
restando del capital de trabajo calculado inicialmente el valor del capital de trabajo exigido del primer lote o 
segmento adjudicado y de manera sucesiva por cada lote o segmento adjudicado al mismo Proponente de 
acuerdo con el orden de elegibilidad definido en el numeral 2.6 audiencia efectiva de adjudicación. 

Cuando, como resultado de haber aplicado el procedimiento anterior, el Proponente no cuente con el capital 
de trabajo exigido en los demás lotes o segmento para los que presentó oferta, su propuesta económica no será 
tenida en cuenta para la aplicación del método de ponderación de la oferta económica] 

Capacidad Organizacional  

Los Proponentes deberán acreditar los siguientes indicadores en los términos señalados en la matriz de 
indicadores financieros:   

Si el Proponente es Plural cada indicador debe calcularse así:  

Fórmula

CTd = (POE - Anticipo o Pago anticipado) x 33%

Indicador Fórmula

R e n t a b i l i d a d s o b r e 
Patrimonio (Roe)

Rentabilidad del Activo 
(Roa)



 
                         

 

 

 

Donde  es el número de integrantes del Proponente Plural (unión temporal o consorcio). 

Debe tenerse en cuenta que por no existir una norma que amplié a la vigencia 2024 las medidas adoptadas en 
los Decretos 399 y 579 de 2021 y Decreto 1041 de 2022, aquellas personas que partir del 1° de enero de 2024 
realicen la inscripción o renovación del Registro Único de Proponentes solo podrán reportar ante las Cámaras de 
Comercio la información contable y los estados financieros del último año fiscal. Asimismo, es menester precisar 
que los proponentes que a la fecha no hayan realizado la respectiva actualización podrán acreditar la 
capacidad financiera dentro de un Proceso de Contratación con el RUP vigente, teniendo en cuenta que allí 
también reposa la información correspondiente al último año fiscal. 

Criterios Diferenciales 

La normativa del sistema de compra pública contempla la posibilidad de que las Entidades Estatales incluyan 
dentro de los Procesos de Contratación requisitos habilitantes diferenciales en favor de MiPymes al igual que de 
los emprendimientos y empresas de mujeres y para emprendimientos y empresas de personas con discapacidad. 
Los requisitos habilitantes diferenciales deben fijarse respetando las condiciones habilitantes requeridas para el 
cumplimiento adecuado del contrato, en consideración a las obligaciones y alcance del contrato.   Esto 
garantizando que MiPymes, emprendimientos y empresas de mujeres y para emprendimientos y empresas de 
personas con discapacidad, se beneficien con el establecimiento de condiciones más exigentes para los 
proponentes que concurran al procedimiento de selección y no ostenten las referidas calidades.   

Las condiciones habilitantes diferenciales que se establezcan deben estar relacionadas con alguno de los 
siguientes aspectos:  

i. Tiempo de experiencia. 

ii. Número de contratos para la acreditación de la experiencia 

iii. Índices de capacidad financiera 

iv. Índices de capacidad organizacional 

v. Valor de la garantía de seriedad de la oferta. 

Incentivos para la promoción del desarrollo en la contratación pública para las MiPymes, emprendimientos y 
empresas de mujeres y para emprendimientos y empresas de personas con discapacidad. 
  
Determinación de criterios diferenciales emprendimientos y empresas de mujeres. 
  
Según lo establecido en el decreto No. 1860 de 2021 en su Artículo 2.2.1.2.4.2.15. Criterios diferenciales para 
emprendimientos y empresas de mujeres en el sistema de compras públicas.  En los procesos de licitación 
pública, selección abreviada de menor cuantía y concurso de méritos, así como en los procesos competitivos 

ÍNDICE FORMULA VALORES ACEPTABLES

Índice de liquidez Activo Corriente / Pasivo Corriente Igual o Mayor (≥) 1,91

Índice de endeudamiento Pasivo Total / Activo Total Igual o Menor (≤) 54,00 %

Razón de cobertura de 
intereses Utilidad Operacional / Gastos de Intereses Igual o Mayor (≥) 2,46 veces ó indeterminado

Capital de trabajo CTd = (POE - Anticipo o Pago anticipado) 
x 33% Igual o Mayor (≥)$1.362.503.801

Rentabilidad del patrimonio Utilidad Operacional / Patrimonio Igual o Mayor (≥) 10,00%

Rentabilidad del activo Utilidad Operacional / Activo Igual o Mayor (≥) 8,00 %



 
                         

 

 

que adelanten las Entidades Estatales no sometidas al Estatuto General de Contratación de la Administración 
Pública, las Entidades incluirán condiciones habilitantes para incentivar los emprendimientos y empresas de 
mujeres con domicilio en el territorio nacional. Para el efecto, los Documentos del Proceso deberán incorporar 
requisitos habilitantes diferenciales relacionados con alguno o algunos de los siguientes aspectos.  Índices de 
Capacidad Financiera e Índices de Capacidad Organizacional. 
  

  
Determinación de criterios diferenciales para MiPymes. 
  
Según lo establecido en el decreto No. 1860 de 2021 en su Artículo  2.2.1.2.4.2.18. Criterios diferenciales para 
MiPymes en el sistema de compras públicas. De acuerdo con el numeral 1 del artículo 12 de la Ley 590 de 2000, 
según los resultados del análisis del sector, las Entidades Estatales indistintamente de su régimen de contratación, 
los patrimonios autónomos constituidos por Entidades Estatales y los particulares que ejecuten recursos públicos 
establecerán condiciones habilitantes diferenciales que promuevan y faciliten la participación en los 
procedimientos de selección competitivos de las MiPymes domiciliadas en Colombia. Para el efecto, en función 
de los criterios de clasificación empresarial, los Documentos del Proceso deberán incorporar requisitos habilitan 
tes diferencia/es relacionados con alguno o algunos de los siguientes aspectos: Índices de Capacidad Financiera 
e Índices de Capacidad Organizacional. 
  

  
Determinación de criterios diferenciales empresas de personas con discapacidad. 
  
Según lo establecido en el decreto No. 1860 de 2021 en su  Artículo  2.2.1.2.4.2.18. Criterios diferenciales 
para empresas de personas con discapacidad en el sistema de compras públicas. De acuerdo con el numeral 1 
del artículo 12 de la Ley 590 de 2000, según los resultados del análisis del sector, las Entidades Estatales 
indistintamente de su régimen de contratación, los patrimonios autónomos constituidos por Entidades Estatales y 
los particulares que ejecuten recursos públicos establecerán condiciones habilitantes diferenciales que 

Indicador Fórmula Margen

Índice de liquidez Activo corriente dividido por el pasivo 
corriente

Mayor o igual a 
0.00

Índice de endeudamiento Pasivo total dividido por el activo total x 100 Menor o igual a 
85%

Razón de Cobertura de 
Intereses Utilidad Operacional / Intereses Igual o mayor 0.50

Rentabilidad de Patrimonio Utilidad Operacional / Patrimonio x100 Mayor o igual a 
0%

Rentabilidad de Activo Utilidad Operacional / Activo x 100 Mayor o igual a 
0%

Indicador Fórmula Margen

Índice de liquidez Activo corriente dividido por el pasivo 
corriente

Mayor o igual a 
0.00

Índice de endeudamiento Pasivo total dividido por el activo total x 100 Menor o igual a 
80%

Razón de Cobertura de 
Intereses Utilidad Operacional / Intereses Igual o mayor 0.60

Rentabilidad de Patrimonio Utilidad Operacional / Patrimonio x100 Mayor o igual a 
0%

Rentabilidad de Activo Utilidad Operacional / Activo x 100 Mayor o igual a 
0%



 
                         

 

 

promuevan y faciliten la participación en los procedimientos de selección competitivos de las  empresas de 
personas con discapacidad domiciliadas en Colombia. Para el efecto, en función de los criterios de clasificación 
empresarial, los Documentos del Proceso deberán incorporar requisitos habilitan tes diferencia/es relacionados 
con alguno o algunos de los  siguientes aspectos:  Índices de Capacidad Financiera e Índices de Capacidad 
Organizacional. 
  

Consideraciones para asignación de puntaje para la promoción de la industria nacional. 

En la etapa de planeación, se debe identificar el objeto contractual y determinar si el mismo corresponde a un 
bien y/o servicio, o varios de estos; también identificar los bienes y/o servicios a puntuar en el proceso de 
contratación; además las condiciones de incorporación de bienes y/o servicios nacionales o extranjeros; y 
finalmente la forma en la cual verificarán la nacionalidad de los bienes y/o servicios. Lo anterior, toda vez que 
una buena identificación del objeto contractual permite una buena definición de los puntajes a incluir para la 
promoción a la industria nacional. 

La Entidad Estatal en el análisis del sector debe identificar los bienes nacionales relevantes del proceso de 
contratación, pues el uso de estos por parte del proponente es uno de los criterios que permiten establecer si el 
bien o servicio puede calificarse como nacional. Así mismo, debe analizar la vinculación del porcentaje mínimo 
de personal colombiano, según el artículo 2.2.1.2.4.2.9 del Decreto 1082 de 2015, adicionado por el Decreto 680 
de 2021, que desarrolla lo establecido en la Ley 816 de 2003, para definir los bienes colombianos relevantes. 

En cumplimiento de los referidos criterios, la Entidad Estatal deberá desarrollar la siguiente metodología para 
identificar los bienes nacionales relevantes para la ejecución del objeto a contratar: 

1. Identificar dentro del Presupuesto Oficial los bienes o insumos requeridos para la ejecución del 
proyecto. 

2. Calcular el valor parcial de los bienes o insumos identificados, para lo cual se deberá multiplicar el 
valor unitario de cada uno por la cantidad requerida. 

3. Calcular el valor total realizando la sumatoria de los valores parciales de los bienes o insumos 
requeridos en el proyecto. 

4. Determinar el porcentaje de participación de cada bien o insumo usando su valor parcial divido por 
el valor total, cociente que deberá ser multiplicado por cien (100). Para esto se aplicará la siguiente 
fórmula: 

Indicador Fórmula Margen

Índice de liquidez Activo corriente dividido por el pasivo 
corriente

Mayor o igual a 
0.00

Índice de endeudamiento Pasivo total dividido por el activo total x 100 Menor o igual 
a 90%

Razón de Cobertura de 
Intereses Utilidad Operacional / Intereses Igual o mayor 0.50

Rentabilidad de Patrimonio Utilidad Operacional / Patrimonio x100 Mayor o igual a 
0%

Rentabilidad de Activo Utilidad Operacional / Activo x 100 Mayor o igual a 
0%



 
                         

 

 

 

5. Determinar el porcentaje acumulado entendido como la sumatoria de los porcentajes de 
participación definidos en el numeral anterior. Para lo cual, se sugiere, organizar los bienes en una 
tabla, en orden descendente según su porcentaje de participación, disponiendo una fila por cada 
bien, una columna para el nombre o descripción del bien, otra para el porcentaje de participación 
y otra en la que se consignará el porcentaje acumulado. 

Al bien o insumo que tiene la mayor participación, es decir, el que ocupa el primer lugar en el listado, le 
corresponderá como porcentaje acumulado el valor asignado como porcentaje de participación. Para el 
segundo bien el porcentaje acumulado será la suma de su porcentaje de participación con el porcentaje 
acumulado asignado al bien que lo antecede en el listado. Del mismo modo, para el tercer bien el porcentaje 
acumulado será la suma de su porcentaje de participación con el porcentaje acumulado calculado para el 
anterior bien, y así sucesivamente deberá procederse respecto de los demás bienes hasta completar todos los 
porcentajes acumulados. Para mayor claridad se aplicará la siguiente fórmula. 

 

Donde  son las frecuencias acumuladas o porcentaje de participación (%) calculado. 

6. Identificar los bienes o insumos cuyo porcentaje acumulado esté dentro del ochenta por ciento 
(80%) o un valor aproximado por debajo. 

7. Identificar los bienes o insumos que cumplan con la condición anterior y en relación con estos se 
calculará el promedio de su porcentaje de participación. El promedio se calculará realizando la 
sumatoria de los porcentajes de participación de cada bien, resultado que luego se dividirá entre el 
número de bienes que se promedian. 

8. Los bienes relevantes serán aquellos cuyo porcentaje de participación sea igual o superior al 
promedio calculado en el paso anterior. 

Calculo estimado para determinar los bienes relevantes del presente proceso. 



 
                         

 

 

9. Verificar si uno o varios bienes que cumplan con lo previsto en el numeral anterior se encuentran 
incluidos en el Registro de Productores de Bienes Nacionales, en los términos del Decreto 2680 de 
2009. De estar incorporados, la Entidad Estatal verificará al momento de publicar el pliego de 
condiciones definitivo que el registro del bien o insumo esté vigente hasta una fecha posterior a la del 
cierre del proceso. Para tal efecto, se entiende por fecha del cierre la publicada en el pliego de 
condiciones definitivo. Verificada la fecha de registro de estos bienes estos serán los que incluya en el 
numeral 4.3.1 del Pliego de Condiciones. 

 
https://www.vuce.gov.co/servicios/registro-de-productores-y-bienes-nacionales 

Para constancia se firma en Puerto Libertador, Córdoba, a los veintitrés (23) días del mes de septiembre de 2026. 

ORIGINAL FIRMADO  
JORGE LUIS BEDOYA ALEAN 

SECRETARIO DE INFRAESTRUCTURA 
PUERTO LIBERTADOR, CÓRDOBA 

https://www.vuce.gov.co/servicios/registro-de-productores-y-bienes-nacionales
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