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ESTUDIO DEL SECTOR 

De conformidad con el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015 el cual establece que 
la Entidad Estatal deberá hacer durante la etapa de planeación el análisis necesario para 
conocer el sector relativo al objeto del proceso de contratación desde la perspectiva legal, 
comercial, financiera, organizacional, técnica, y de análisis de Riesgo.  

La Entidad Estatal debe dejar constancia de este análisis en los Documentos del Proceso. 
El análisis del sector permite establecer el contexto del Proceso de Contratación, identificar 
algunos de los Riesgos y determinar los requisitos habilitantes. 

La Alcaldía de Momil con lo establecido en la guía para la elaboración de estudios del sector 
de Colombia Compra Eficiente GEES – versión 2 del 24 de junio de 2022. estructura el 
análisis del sector del siguiente proceso en las siguientes áreas. 

A. Aspectos Generales  

B. Comportamiento del Gasto Histórico 

C. Estudio de la Oferta 

D. Estudio del Mercado 
 
OBJETIVO DEL ESTUDIO  
 
El presente estudio de sector y/o costos tiene como objetivo realizar un análisis de la oferta y 
demanda del Sector F- Servicios Políticos y de asuntos cívicos, permitiendo: 
 

• Conocer las características fundamentales de las empresas que conforman el 
segmento del sector que cuenta con la capacidad de suplir la presente necesidad de 
contratación por parte de la alcaldía de Momil. 

• Determinar las variables financieras y técnicas que sirvan de base para estructurar el 
proceso de selección, garantizando la pluralidad de oferentes y su selección objetiva. 

• Establecer los precios promedio del sector y el presupuesto de los bienes a adquirir, 
tomando de referencia el análisis efectuado de los precios suministrados por parte del 
sector.  

Lo anterior en aras de que la alcaldía de Momil obtenga la mejor oferta económica y 
seleccione el contratista idóneo para suplir las necesidades de la entidad, mitigando el riesgo 
de incumplimiento por parte del contratista seleccionado. 

En cumplimiento del Artículo 2.2.1.1.1.6.1. del Decreto 1082 de 2015, la Entidad realiza el 
presente estudio para evidenciar el análisis del sector realizado.  
 
OBJETO 
 
DESARROLLO DE ESTRATEGIAS PEDAGÓGICAS PARA EL FORTALECIMIENTO DE 
LAS COMPETENCIAS ACADÉMICAS, SOCIOEMOCIONALES, EL PROYECTO DE VIDA, 
LA ORIENTACIÓN VOCACIONAL Y EL LIDERAZGO ESTUDIANTIL DE LOS 
ESTUDIANTES DE LAS INSTITUCIONES EDUCATIVAS DEL MUNICIPIO DE MOMIL, 
CÓRDOBA. 
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Presupuesto Oficial Estimado (POE): SETENTA MILLONES DE PESOS M/CTE 

($70.000.000), incluidos costos directos e indirectos. 

Plazo: El plazo para la ejecución del presente contrato será de VEINTE (20) DÍAS, dicho plazo 
se contará a partir de la suscripción del Acta de Inicio del contrato, previo cumplimiento de los 
requisitos de ejecución del contrato.  

Plan Anual de Adquisiciones (PAA): El presente servicio se encuentra amparado dentro del 
PAA vigencia 2026.   

CLASIFICACIÓN UNSPSC 

De Conformidad con el clasificador de bienes y servicios de Naciones Unidas, versión 14 del 
UNSPSC, consultado en la página web. www.colombiacompra.gov.co/clasificacion, el objeto 
a contratar se encuentra codificado así: 

GRUPO SEGMENTO FAMILIA CLASE 

SERVICIOS 80 11 16 

SERVICIOS 81 14 16 

SERVICIOS 90 14 15 

 CODIFICACIÓN DE BIENES Y SERVICIOS – UNSPSC 

CÓDIGO 80 11 16 SERVICIOS DE PERSONAL TEMPORAL 

CÓDIGO 81 14 16  MANEJO DE CADENA DE 

SUMINISTROS 

CÓDIGO 90 14 15  DESARROLLO Y SERVICIOS SOCIALES 

 
SECTOR AL CUAL PERTENECE 

Sector terciario o de servicios: Incluye todas aquellas actividades que no producen una 
mercancía en sí, pero que son necesarias para el funcionamiento de la economía. Como 
ejemplos de ello tenemos el comercio, los restaurantes, los hoteles, el transporte, los servicios 
financieros, las comunicaciones, los servicios de educación, los servicios profesionales, el 
Gobierno, etc.  

Es indispensable aclarar que los dos primeros sectores producen bienes tangibles, por lo cual 
son considerados como sectores productivos. El tercer sector se considera no productivo, 
puesto que no produce bienes tangibles pero, sin embargo, contribuye a la formación del 
ingreso nacional y del producto nacional.  

El sector servicios o sector terciario es el sector económico que engloba las actividades 
relacionadas con los servicios no productores o transformadores de bienes materiales. 
Generan servicios que se ofrecen para satisfacer las necesidades de cualquier población en el 
mundo. 

Incluye subsectores como comercio, comunicaciones, centro de llamadas, finanzas, turismo, 
hostelería, ocio, cultura, espectáculos, la administración pública y los denominados servicios 
públicos, los presta el Estado o la iniciativa privada (sanidad, educación, atención a la 
dependencia), entre otros. 

Dirige, organiza y facilita la actividad productiva de los otros sectores (sector primario y sector 
secundario). Aunque se le considera un sector de la producción, propiamente su papel 
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principal se encuentra en los dos pasos siguientes de la actividad económica: la distribución y 
el consumo. Recuperado en https://es.wikipedia.org/wiki/Sector_servicios 

A. ASPECTOS GENERALES DEL MERCADO 

De acuerdo con la Cámara de Comercio de Cali (2013), se entiende como operador logístico a 
“Un aliado estratégico de las empresas productoras y comercializadoras de materias primas, 
insumos y productos terminados (o de servicios), quien, por encargo, diseña y desarrolla de 
manera integral o independiente los procesos de una o varias fases de su cadena de 
abastecimiento (transporte internacional, aprovisionamiento, transporte terrestre, almacenaje, 
distribución, maquila e incluso trámites de legalización y documentación de las mercancías).”  
 
El operador logístico ejecuta, gestiona, administra y controla el desarrollo de las operaciones, 
empleando de forma eficiente y segura infraestructura física, tecnológica, sistemas de 
información y talento humano, que pueden ser suministrados por el cliente o ser propios del 
operador logístico”. Recuperado en: https://www.ccc.org.co/revista-accion-ccc/abc-de-los-
operadores-logisticos/ 
 
De manera general, el Ministerio del Trabajo (2020) menciona que “El sector de las empresas 
que desarrollan actividades logísticas para la organización y montaje en la producción de 
eventos en Colombia, específicamente del sector logístico que haya realizado eventos de más 
de 100 personas en diferentes lugares del territorio nacional, es un importante sector de la 
economía nacional, es un instrumento fundamental para las empresas que desean hacer uso 
de herramientas logísticas para lograr un efectivo reconocimiento de sus productos o 
servicios. En Colombia esta Industria ha experimentado un creciente incremento de su 
demanda y ha despertado un especial interés de las entidades públicas orientado a acercarse 
a la ciudadanía y socializar a nivel nacional las actividades que se realizan al interior de la 
institución y que son de importancia para las distintos actores del sector en que se 
desenvuelven, esto evidenciado a través de eventos a nivel nacional, jornadas de divulgación 
para socializar el quehacer institucional orientado al cumplimiento de la misión y objetivos 
estratégicos, logrando así la visibilidad de la entidad y el acercamiento con los públicos de 
interés en diferentes lugares del territorio nacional”. 
 
El sector colombiano de turismo de negocios y eventos indica que su actividad comercial se 
enmarca en los siguientes actores: 
 

 
 

https://es.wikipedia.org/wiki/Sector_servicios
https://www.ccc.org.co/revista-accion-ccc/abc-de-los-operadores-logisticos/
https://www.ccc.org.co/revista-accion-ccc/abc-de-los-operadores-logisticos/
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• Generadores de eventos: organismos e instituciones y empresas tanto de carácter público 
como privado, que han visto en la organización de estas reuniones la vía más adecuada para 
el logro de sus objetivos. Asociaciones, fundaciones, colegios profesionales, universidades y 
entidades públicas y privadas de distintos sectores de la industria que se sirven de este 
mercado para consolidar alianzas relacionales.  
 
• Oferta Complementaria: se encuentra una oferta complementaria que, en paralelo a la 
realización de las reuniones, brinda soporte y servicios directos e indirectos como hospedaje, 
alimentación, actividades de ocio, entre otras.  
 
• Proveedores Especializados: En este eslabón se identifican aquellos actores que dan 
apoyo y soporte a la organización y realización de un evento y/o reunión como Audiovisuales, 
Estructuras y Montajes, Traductores, Transporte y Logística, Staff, entre otros.  
 
• Operadores Profesionales: empresas, operadores y Agencias de viajes especializadas con 
un departamento dedicado en exclusiva a la organización de eventos. Ofrecen las mismas 
garantías empresariales que una agencia de viaje. Son organizadores profesionales de 
congresos de las empresas especializadas en la operación de eventos en general.  
 
El sector de servicios económicos o sector terciario se compone de áreas de la economía 
tales como: 
 
• Comercio (mayorista, minorista, franquicias) 
• Actividades financieras (banca, seguros, bolsa y otros mercados de valores) 
• Servicios personales, los más importantes de los cuales son los que se identifican con el 
estado de bienestar (especialmente educación, sanidad y atención a la dependencia - 
servicios públicos, se presten por el Estado o por la iniciativa privada), pero también otros 
(como las peluquerías). 
• Servicios a empresas de cualquier sector, como la gestión y administración de empresas 
(incluyendo el nivel ejecutivo), la publicidad y las consultorías y asesoramientos económico, 
jurídico, tecnológico, de inversiones, etc. 
• Función pública, administración pública, actividades de representación política y de servicios 
a la comunidad, como las actividades en torno a la seguridad y defensa (ejército, policía, 
protección civil, bomberos, etc.) y las actividades en torno a la justicia (jueces, abogados, 
notarios, etc.) 
• Hotelería y las actividades en torno al turismo 
• Las actividades en torno al ocio, la cultura, el deporte y los espectáculos, que incluyen las 
llamadas industrias audiovisuales o de imagen y sonido (industria musical, industria 
cinematográfica y similares, como los videojuegos); la industria editorial se incluye, con las 
artes gráficas, entre los sectores industriales (es decir, en el sector secundario) 
• Transporte y comunicación (según se trasladan mercancías o información) 
• Medios de comunicación, especialmente los medios de comunicación de masas o sociales 
(periodismo escrito -prensa-, radio y televisión) 
• Telecomunicaciones, especialmente los medios personales (telefonía) 
• Otras aplicaciones de las tecnologías de la información y la comunicación (TIC), 
especialmente la informática e Internet. El sector de servicios económicos o sector terciario se 
compone de áreas de la economía tales como: 
•Comercio (mayorista, minorista, franquicias) 
•Actividades financieras (banca, seguros, bolsa y otros mercados de valores) 
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•Servicios personales, los más importantes de los cuales son los que se identifican con el 
estado de bienestar (especialmente educación, sanidad y atención a la dependencia -servicios 
públicos, se presten por el Estado o por la iniciativa privada), pero también otros (como las 
peluquerías) 
•Servicios a empresas de cualquier sector, como la gestión y administración de empresas 
(incluyendo el nivel ejecutivo), la publicidad y las consultorías y asesoramientos económico, 
jurídico, tecnológico, de inversiones, etc. 
•Hotelería y las actividades en torno al turismo 
•Las actividades en torno al ocio, la cultura, el deporte y los espectáculos, que incluyen las 
llamadas industrias audiovisuales o de imagen y sonido (industria musical, industria 
cinematográfica y similares, como los videojuegos); la industria editorial se incluye, con las 
artes gráficas, entre los sectores industriales (es decir, en el sector secundario) 
•Transporte y comunicación (según se trasladan mercancías o información) 
•Medios de comunicación, especialmente los medios de comunicación de masas o sociales 
(periodismo escrito -prensa-, radio y televisión) 
•Telecomunicaciones, especialmente los medios personales (telefonía) 
•Otras aplicaciones de las tecnologías de la información y la comunicación (TIC), 
especialmente la informática e Internet. 
 
Los servicios objeto de la presente contratación se enmarcan en la tercerización de 
actividades, que es una modalidad que toma fuerza en el país. Desde la producción, hasta la 
atención al cliente, pueden entregarse a operadores diversas actividades para optimizar el 
desempeño de las compañías y Entidades. Dentro del sector mencionado se encuentran 
empresas que se dedican a organizar, controlar, provisionar y planificar procesos dentro de 
una cadena productiva, tal es el caso de un OPERADOR LOGISTICO, empresa que – por 
encargo de su cliente – diseña los procesos de una o varias fases de su cadena de suministro 
(aprovisionamiento, transporte, almacenaje y distribución e incluso ciertas actividades del 
proceso productivo) y organiza, gestiona y controla dichas operaciones utilizando para ello 
infraestructuras físicas, tecnología y sistemas de información propios o ajenos, 
independientemente de que preste o no los servicios con medios propios o subcontratados. En 
este sentido, que responda directamente ante su cliente por los bienes y adicionales 
acordados en relación con éstos y es su interlocutor directo. 
 
El operador logístico debe contar con: 
 
- Personal capacitado en el manejo de la carga específica que atiende el usuario. 
- Comunicación e información. 
- Seguridad y respaldo financiero. 
- Infraestructura (espacio de almacenamiento, etc.). 
- Flexibilidad en el servicio. 
- Póliza de seguros. 
 
Para el caso del actual proceso, se requiere la prestación de servicios por parte de una 
empresa que ejecute las actividades, reuniones o eventos que se realizan en cumplimiento de 
los objetivos de la Entidad, por lo cual, ésta debe diseñar los procesos de una o varias fases 
de la cadena de suministro, organizando, gestionando y controlando dichas operaciones en 
beneficio de la Entidad. 
 
Para ello, debe utilizar infraestructuras físicas, tecnología y sistemas de información propios o 
ajenos, independientemente de que preste o no los servicios con medios propios o 
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subcontratados. En este sentido, responde directamente ante el cliente por los servicios 
acordados en relación con éstos y es su interlocutor directo. 
 
Generalidades del Servicio 
 
La logística es el conjunto de métodos y medios idóneos para implementar en la organización, 
planificación, flujo y gestión de cualquier emprendimiento o servicio. Es el puente que une 
producto y mercado, por lo que el éxito de un proyecto dependerá, en gran medida, de una 
buena estrategia logística, es decir, de un puente fuerte y sólido.  
  
El objetivo de la logística es colocar los bienes y servicios adecuados, en el momento preciso, 
en el lugar idóneo, y en las condiciones deseadas, de manera de generar la mayor 
rentabilidad, en una ecuación ideal de mejor servicio, costo y calidad. Para ello se vale de los 
recursos humanos y financieros más razonables y efectivos.  
 
La persona a cargo de la logística de cualquier proyecto tendrá responsabilidades 
operacionales respecto a la implementación de medidas a ejecutar, tácticas en cuanto a cómo 
se organizan dichas medidas, y estratégicas en los resultados esperados y obtenidos, como 
consecuencia de la gestión a realizar.  
 
Funciones clave que estos operadores realizan: 
  
Gestión de transporte: 
Una de las principales funciones de un operador logístico es la gestión del transporte de 
mercancías. Esto incluye la selección del modo de transporte más eficiente y económico, la 
planificación de rutas, la consolidación de cargas para optimizar los envíos, y el seguimiento 
en tiempo real de los envíos para asegurar la entrega puntual. 
 
Los operadores logísticos negocian tarifas con transportistas, gestionan la documentación 
necesaria y resuelven cualquier incidencia que pueda surgir durante el transporte. 
  
Almacenamiento y distribución: 
 
El almacenamiento es otra función esencial, que implica no solo guardar los productos en 
instalaciones seguras y adecuadas, sino también gestionar el inventario de manera eficiente. 
Los operadores logísticos ofrecen soluciones de almacenamiento que se adaptan a las 
necesidades específicas de cada cliente, incluyendo el manejo de mercancías con 
requerimientos especiales, como productos perecederos o peligrosos. 
La distribución, por su parte, asegura que los productos lleguen a su destino final de manera 
oportuna y eficaz, lo que incluye la gestión de pedidos y devoluciones. 
  
Gestión de inventarios: 
Una gestión de inventarios eficiente es vital para minimizar los costes y maximizar la 
disponibilidad de productos. 
 
Los operadores logísticos utilizan sistemas avanzados de gestión de inventarios para 
monitorear los niveles de stock, prever la demanda, y optimizar la reposición de productos. 
Esto ayuda a evitar tanto el exceso de inventario como las situaciones de stock agotado, 
asegurando que los recursos se utilicen de la manera más eficaz posible. 
  

https://acrosslogistics.com/blog/transportar-alimentos-refrigerados-o-congelados
https://acrosslogistics.com/blog/sga-sistema-de-gestion-de-almacenes
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Servicios de valor añadido: 
 
Además de las funciones tradicionales de logística, muchos operadores ofrecen servicios de 
valor añadido que pueden incluir el embalaje personalizado, el etiquetado, el montaje de 
productos, y la gestión de la calidad. 
 
Estos servicios permiten a las empresas adaptar sus productos a las necesidades 
específicas de diferentes mercados o clientes, añadiendo un nivel de personalización y 
flexibilidad a la cadena de suministro. 
  
Integración de tecnología: 
La tecnología juega un papel fundamental en la logística moderna. Los operadores logísticos 
invierten en sistemas de información avanzados que permiten la integración de datos a lo 
largo de toda la cadena de suministro. Esto facilita la visibilidad en tiempo real del inventario, 
los envíos y las operaciones de almacenamiento, permitiendo una toma de decisiones más 
rápida y basada en datos. 
 
La tecnología también habilita la automatización de procesos, lo que reduce errores y aumenta 
la eficiencia. 
  
Cumplimiento de normativas: 
Los operadores logísticos están bien informados sobre las regulaciones y normativas 
locales e internacionales que afectan al transporte y almacenamiento de mercancías. Esto 
incluye aduanas, seguridad, y regulaciones sanitarias y fitosanitarias, entre otras. 
 
Su experiencia asegura que las mercancías se manejen de acuerdo con todas las leyes 
aplicables, minimizando los riesgos y evitando retrasos o multas. 
 
1. Económico.  

PARTICIPACIÓN DEL SECTOR EN EL PIB 
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Producto Interno Bruto (PIB) II trimestre 2026 preliminar 

 

 

PIB desde el enfoque de la producción  

En el segundo trimestre de 2026pr , el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 3,5% 

respecto al mismo periodo de 2025pr (ver tabla 1). Las actividades económicas que más 

contribuyen a la dinámica del valor agregado son:  

 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 

Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 10,0% 

(contribuye 1,7 puntos porcentuales a la variación anual). 

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; 

Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,2% (contribuye 0,5 

puntos porcentuales a la variación anual).  
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• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 

Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 

diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso 

propio crece 9,5% (contribuye 0,4 puntos porcentuales a la variación anual).  

 

Durante el primer semestre de 2026pr, respecto al mismo periodo del año anterior, el 

Producto Interno Bruto presenta un crecimiento de 2,9%. Las actividades económicas que 

más contribuyen a la dinámica del valor agregado son:  

 

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 

Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 7,9% 

(contribuye 1,3 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas; 

Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 2,6% (contribuye 0,5 

puntos porcentuales a la variación anual). 

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 

Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 

diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso 

propio crece 6,3% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual).  

 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie ajustada 

por efecto estacional y calendario crece 1,3%. Cuando se observa el comportamiento de las 

actividades económicas relacionadas:  

 

• Construcción crece 6,4%.  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 

Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 

diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso 

propio crece 4,0%.  

• Suministro de electricidad, gas, vapor y aire acondicionado; Distribución de agua; 

evacuación y tratamiento de aguas residuales, gestión de desechos y actividades de 

saneamiento ambiental crece 2,8%. 
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Valor agregado por actividad económica  

Agricultura3 , ganadería4 , caza, silvicultura y pesca En el segundo trimestre de 2026pr, el 

valor agregado de la agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca decrece 2,1% en su 

serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr.  

Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 2):  

• Cultivos agrícolas transitorios; cultivos agrícolas permanentes; propagación de plantas 

(actividades de viveros, excepto viveros forestales); actividades de apoyo a la agricultura y la 

ganadería y posteriores a la cosecha; explotación mixta (agrícola y pecuaria) y caza ordinaria 

y mediante trampas; y actividades de servicios conexas decrece 4,4%.  

• Cultivo permanente de café crece 16,4%.  

• Ganadería crece 4,8%. • Silvicultura y extracción de madera decrece 0,1%.  

• Pesca y acuicultura decrece 36,4%.  

 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, el valor agregado de la agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece en 

0,4%, cuando se observa el comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Cultivos agrícolas transitorios; cultivos agrícolas permanentes; propagación de plantas 

(actividades de viveros, excepto viveros forestales); actividades de apoyo a la agricultura y la 

ganadería y posteriores a la cosecha; explotación mixta (agrícola y pecuaria) y caza ordinaria 

y mediante trampas; y actividades de servicios conexas decrece 1,6%.  

• Cultivo permanente de café crece 16,7%.  

• Ganadería decrece 0,4%.  
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• Silvicultura y extracción de madera decrece 3,8%.  

• Pesca y acuicultura decrece 16,4% 

 

 

Comercio al por mayor y al por menor8  

En el segundo trimestre de 2026pr, el valor agregado de comercio al por mayor y al por 

menor, reparación de vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; 

alojamiento y servicios de comida crece 2,2% en su serie original, respecto al mismo periodo 

de 2025pr. Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 7):  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas 

crece 5,9%.  

• Transporte y almacenamiento decrece 0,1%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 4,0%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, el valor agregado de comercio al por mayor y al por menor, reparación de 

vehículos automotores y motocicletas; transporte y almacenamiento; alojamiento y servicios 

de comida crece en 0,3%, cuando se observa el comportamiento de las actividades 

económicas relacionadas:  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y motocicletas 

crece 1,8%.  

• Transporte y almacenamiento decrece 0,6%.  

• Alojamiento y servicios de comida decrece 1,7% 
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Actividades profesionales, científicas y técnicas: 

En el segundo trimestre de 2026pr, el valor agregado de las actividades profesionales, 

científicas y técnicas; y actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 2,6% en su 

serie original, respecto al mismo periodo de 2025pr.  

Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver tabla 11):  

• Actividades profesionales, científicas y técnicas crece 3,7%.  

• Actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 1,8%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, el valor agregado de las actividades profesionales, científicas y técnicas; y 

actividades de servicios administrativos y de apoyo crece en 0,8%, cuando se observa el 

comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Actividades profesionales, científicas y técnicas crece 1,5%.  

• Actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 0,2%. 
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2. Técnico 

Los estipulados en los estudios previos. 

3. Regulatorio 

- Constitución Política de Colombia. 
- Ley 1521 de 2008 
- Ley 100 de 1993 
- Ley 1276 de 2009 
 
4. Otros Aspectos. 

La Alcaldía de Momil revisará si resulta obligatorio aplicar Documentos Tipo, Acuerdos Marcos 
de Precios o de instrumentos de Agregación de Demanda, así como los incentivos para la 
promoción del desarrollo en la contratación pública para las MiPymes, emprendimientos y 
empresas de mujeres, población en pobreza extrema, desplazados por la violencia, personas 
en proceso de reintegración o reincorporación y sujetos de especial protección constitucional, 
en los términos establecidos por la ley 2069 de 2020. 

Incentivos para la promoción del desarrollo en la contratación pública para las 
MiPymes, emprendimientos y empresas de mujeres. 

Determinación de criterios diferenciales emprendimientos y empresas de mujeres. 

La Entidad asignará un puntaje de cero puntos veinticinco (0.25) puntos al Proponente que 
acredite la calidad de emprendimientos y empresas de mujeres con domicilio en el territorio 
nacional de conformidad con la previsto en el artículo 2.2.1.2.4.2.14. del Decreto 1082 de 2015 
o la norma que lo modifique, sustituya o complemente. 
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Para que el Proponente obtenga este puntaje debe diligenciar el Formato 12 – Acreditación de 
emprendimientos y empresas de mujeres y aportar la documentación requerida. Si el 
Proponente debió subsanar la entrega de dicho formato y/o los documentos exigidos para 
probar esta condición será válido para el criterio diferencial en cuanto al requisito habilitante 
relacionado con el número de contratos aportados para demostrar la experiencia solicitada. 
Sin embargo, no se tendrán en cuenta para la asignación de puntaje, por lo que obtendrá cero 
(0) puntos por este criterio de evaluación.  
 
Tratándose de Proponentes Plurales este puntaje se otorgará si por lo menos uno de los 
integrantes acredita la calidad de emprendimientos y empresas de mujeres y tiene una 
participación igual o superior al diez por ciento (10 %) en el Consorcio o en la Unión Temporal. 
 
La asignación de este puntaje no excluye la aplicación del puntaje para MiPymes. 
 
Fomento a la ejecución de contratos estatales por parte de población en pobreza 
extrema, desplazados por la violencia, personas en proceso de reintegración o 
reincorporación y sujetos de especial protección constitucional – artículo 3 decreto 
1860 de 2021. 

En aplicación al Artículo 3 del Decreto 1860 de 2021, la entidad deberá indicar previo análisis, 
la participación de los sujetos de especial protección de que habla el artículo antes 
mencionado, en la ejecución del contrato. En el evento en que se determine que existen 
personas de especial protección constitucional que suministren estos bienes o servicios, se 
deberá incluir la obligación a cargo del contratista en los estudios previos y el contrato, y la 
obligación por parte del supervisor en el contrato. 

En cumplimiento de lo anterior, y dada la naturaleza del contrato a suscribir, el cual se 

enmarca en un contrato de DESARROLLO DE ESTRATEGIAS PEDAGÓGICAS PARA EL 

FORTALECIMIENTO DE LAS COMPETENCIAS ACADÉMICAS, SOCIOEMOCIONALES, EL 

PROYECTO DE VIDA, LA ORIENTACIÓN VOCACIONAL Y EL LIDERAZGO ESTUDIANTIL 

DE LOS ESTUDIANTES DE LAS INSTITUCIONES EDUCATIVAS DEL MUNICIPIO DE 

MOMIL, CÓRDOBA,  este no requiere la provisión de un bien o servicio susceptible de ser 

prestado por una población en particularidad, dado que, en este presupuesto la contratación 

de personal, son profesionales en áreas de conocimiento especifico, razón por la cual,  la 

dependencia estructuradora considera que no es pertinente y necesario la vinculación del 5% 

de mano de obra tanto calificada como no calificada, por parte de población bien sea de 

extrema pobreza, desplazados por la violencia, personas en proceso de reintegración o 

reincorporación u otro sujeto de especial protección constitucional tales como: adultos 

mayores, madres cabeza de hogar, personas en condición de discapacidad, miembros de 

comunidades indígena o afrocolombiana, entre otros. 

Apoyo a la Industria Nacional 

Dando cumplimiento al Decreto 680 de 2021, Por el cual se modifica parcialmente el artículo 
2.2.1.1.1.3.1. Y se adiciona el artículo 2.2.1.2.4.2.9. Al Decreto 1082 de 2015, Único 
Reglamentario del Sector Administrativo de Planeación Nacional, en relación con la regla de 
origen de servicios en el Sistema de Compra Pública, para el objeto en mención teniendo en 
cuenta la revisión del presupuesto oficial este no se encuentra conformado por BIENES 
NACIONALES RELEVANTES por lo que la Entidad prescinde de otorgar puntaje por este 
factor y deberá  para efectos de la acreditación de los SERVICIOS NACIONALES otorgarlo 
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por la vinculación de empleados o contratistas por prestación de servicios colombianos; 
vincula el porcentaje mínimo de personal colombiano exigido, que nunca será inferior a 40%. 
Para el cumplimiento del contrato 

B. COMPORTAMIENTO DEL GASTO HISTÓRICO 

La Alcaldía de Momil implementa el Análisis de Datos de Compra Pública, El Modelo de 
Abastecimiento Estratégico desarrollado por la Agencia Nacional de Contratación Pública - 
Colombia Compra Eficiente, busca mejorar las buenas prácticas en la planeación y gestión de 
los procesos contractuales para que los participantes del Sistema de Compra Pública lo 
adopten y se destaquen por sus niveles de transparencia, eficiencia y generación de mayor 
valor por dinero. 

MODELO DE ABASTECIMIENTO ESTRATÉGICO – MAE 

Herramienta de Visualización para el Análisis de la Demanda 

La Agencia Nacional de Contratación – Colombia Compra Eficiente pone a disposición de las 
entidades estatales, la herramienta de visualización para el Análisis de demanda, la cual 
permite de manera integral visualizar el comportamiento de compras histórico de la entidad. 
Esta herramienta consolida la información que reposa en el SECOP (I, II y TVEC), presenta de 
manera organizada y estructurada datos históricos relacionados con las compras de la 
entidad. Es una herramienta dinámica que permite realizar filtros y búsquedas para hacer más 
robustos los análisis correspondientes. 
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1. ¿Cómo ha adquirido la Entidad Estatal en el pasado este bien, obra o servicio? 

De conformidad a lo establecido en el manual para el Análisis del sector, se realiza el 
correspondiente análisis del comportamiento de los procesos de contrataciones anteriores en 
la Alcaldía de Momil, dirigidas a poblaciones vulnerables: 

 

 

 2. ¿Cómo adquieren otras Entidades Estatales y las empresas privadas este bien, obra 
o servicio? 

Al revisar los archivos históricos del SECOP en 
https://www.contratos.gov.co/consultas/resultadoListadoProcesos.jsp#, se observan 
contrataciones con similitud o igualdad en el objeto del presente estudio del sector. 

https://www.contratos.gov.co/consultas/resultadoListadoProcesos.jsp
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 C. ESTUDIO DE LA OFERTA 

La Alcaldía de Momil implementa el Análisis de Datos de Compra Pública, El Modelo de 
Abastecimiento Estratégico desarrollado por la Agencia Nacional de Contratación Pública - 
Colombia Compra Eficiente, busca mejorar las buenas prácticas en la planeación y gestión de 
los procesos contractuales para que los participantes del Sistema de Compra Pública lo 
adopten y se destaquen por sus niveles de transparencia, eficiencia y generación de mayor 
valor por dinero. 

MODELO DE ABASTECIMIENTO ESTRATÉGICO – MAE 

Herramienta de Visualización para el Análisis de la Oferta 

La Agencia Nacional de Contratación – Colombia Compra Eficiente pone a disposición de las 
entidades estatales, la herramienta de visualización para el Análisis de oferta, la cual permite 
de manera integral visualizar el comportamiento de compras histórico de la entidad. Esta 
herramienta consolida la información que reposa en el SECOP (I, II y TVEC), presenta de 
manera organizada y estructurada datos históricos relacionados con las compras de la 
entidad. Es una herramienta dinámica que permite realizar filtros y búsquedas para hacer más 
robustos los análisis correspondientes. 
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1. ¿QUIEN OFRECE EL SERVICIO EN EL MERCADO? 
 
La guía para para la elaboración de estudio de sector, concierta qué; la Alcaldía Municipal de 
Momil debe identificar los proveedores en el mercado del bien, obra o servicio, así como sus 
principales características como tamaño empresarial, ubicación, esquemas de producción y 
comportamiento financiero. Esta identificación permite determinar posibles Riesgos de 
colusión y también establecer el poder de negociación de los proveedores, el cual está 
relacionado con el número de competidores presentes en el mercado y las participaciones de 
cada uno en el mercado.  

Actualmente en Colombia y más exactamente en Córdoba existe una gran variedad de 
prestadores de los servicios requeridos por la Entidad, tales como, personas naturales o 
jurídicas nacionales, consorcios o uniones temporales, lo que se debe a que el desarrollo de 
este sector ha creado nuevos servicios y empleos que le permiten a entidades tanto públicas 
como privadas contratar gran variedad de eventos especializados y asegurar contar con una 
oferta amplia de proveedores. 
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El estudio de la oferta comprende el análisis de los principales proveedores que ofrecen 
servicios logísticos, para ello la Entidad consulto la base de datos del Sistema de información 
empresarial de la Superintendencia de Sociedades, que reportan información y se encuentran 
registradas con el código CIIU adoptada para Colombia N8230 - Organización de 
convenciones y eventos comerciales, así: 

 

Razón social de la sociedad  E-mail de la sociedad  

D'GROUPE S.A.S.  contabilidad@dgroupe.com.co  

SUIMAGEN CREATIVA S.A.S.  gerencia@suimagen.com.co  

SPHERA PRODUCCIONES S.A.  angelicatrujillo@spheraimpacta.com  

SOLUGISTIK SAS  contabilidad@solugistik.com  

EVENTOS EXTREMO PRODUCCIONES SAS  extremomtca@hotmail.com  

BANCA DE PROYECTOS SAS  eforero@bancadeproyectos.com  

QUACK DE COLOMBIA SAS  CONTADOR@QUACK.COM.CO  

4E SAS  rodrigo.palacio@4e.com.co  

MARATHON DISTRIBUCIONES SAS  carseq@marathondistribuciones.com  

CENTRO DE FERIAS EXPOSICIONES Y 
CONVENCIONES DE BUCARAMANGA S.A.  

administracion@cenfer.com  

SATIZABAL PRODUCCIONES SOCIEDAD 
POR ACCIONES SIMPLIFICADA  

contacto@adrianasatizabal.com  

G12 CONGRESOS Y CONVENCIONES SAS  julia@g12.co  

10 MUSIC COLOMBIA SAS  fj@10music.com  

PUBLICIDAD MOVIL DE COLOMBIA SAS  administracion@publimovildecolombia.co
m  

ORBIT EVENTOS SAS  secretaria@orbiteventos.com  

M GARDEAZABAL ASESORES S.A.S. EN 
REORGANIZACIÓN  

mgardeazabalasesores@gmail.com  

COMERCIALIZADORA DE FRANQUICIAS 
S.A.S.  

contabilidad@ticketshop.com.co  

SHOCK PRODUCCIONES S A S  financiero@shockproducciones.com  

PLAZA MAYOR MEDELLIN CONVENCIONES 
Y EXPOSICIONES S.A.  

INFO@PLAZAMAYOR.COM.CO  

LINK MARKETING Y SERVICIOS SAS  jsalas@linkmys.com  

PRODUCCION DE EVENTOS 911 SAS  IINFO@LOGISTICA911.COM  

 

2. Indicadores Financieros y Organizacionales. 

Los indicadores financieros son herramientas que se diseñan utilizando la información 
financiera de la empresa, y son necesarias para medir la estabilidad, la capacidad de 
endeudamiento, la capacidad de generar liquidez, los rendimientos y las utilidades de la 
entidad, a través de la interpretación de las cifras, de los resultados y de la información en 
general. Los indicadores financieros permiten el análisis de la realidad financiera, de manera 
individual, y facilitan la comparación de esta con la competencia y con la entidad u 
organización que lidera el mercado. Recuperado en: 
https://actualicese.com/2015/02/26/definicion-de-indicadores-financieros/ 

En el mercado Colombiano existen diversas empresas que cumplen con estándares 
financieros solidos que ofrecen una amplia gama de bienes y servicios, que a través de su 

https://actualicese.com/2015/02/26/definicion-de-indicadores-financieros/
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experiencia en ámbitos públicos y privados se han caracterizado por su cumplimiento dentro 
de los términos de calidad y eficiencia. 

Así las cosas, realizando un análisis de empresas que puedan prestar los servicios que 
requiere la entidad en condiciones adecuadas, se advierten en el portal de información 
empresarial (PIE) de la Superintendencia de Sociedades de Colombia, consulta por sector, 
diversas empresas con actividades asociadas cumplirían con los indicadores financieros 
requeridos, sin embargo se deben analizar detalladamente los estados financieros según cada 
proponente.  

El Decreto 1082 de 2015 y el Manual de Colombia Compra Eficiente definen los indicadores 
que se deben tener en cuenta para realizar un análisis financiero adecuado a las empresas, 
entre ellos se destacan los siguientes:  

1. Índice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente  
2. Índice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total  
3. Rentabilidad sobre patrimonio = Utilidad Operacional / Patrimonio  
4. Rentabilidad sobre activos = Utilidad Operacional / Activo Total  
5. Razón de cobertura de intereses = Utilidad Operacional / Gastos de Intereses  
6. Capital de Trabajo  
7. Total de Activos Operativos. 
 
Los análisis consisten en valuar individualmente cada proponente verificando el principio de 
proporcionalidad y consistencia en cuanto a la modalidad de contratación, el presupuesto del 
contrato y el músculo financiero del contratista, esto permitirá discriminar o diferenciar por 
tamaño a los oferentes vs contratación pública, dimensionando presupuestalmente el 
compromiso que se vaya a realizar. Los indicadores de capacidad financiera buscan 
establecer unas condiciones mínimas que reflejan la robustez financiera de los postulantes a 
través de su liquidez y endeudamiento. Estas condiciones muestran la capacidad del 
proponente para cumplir oportuna y debidamente con el objeto del contrato, los indicadores 
que se deben abordar en el estudio correspondiente son: índice de liquidez, nivel de 
endeudamiento, razón de cobertura de intereses y capital de trabajo. La capacidad financiera 
y operacional de cada oferente se debe validar con la información inscrita en el certificado del 
RUP, de acuerdo con el artículo 2.2.1.1.1.6.2 del Decreto 1082 de 2015, La capacidad 
organizacional es la aptitud de un proponente para cumplir oportuna y cabalmente el objeto 
del contrato en función de su organización interna. El Decreto 1082 de 2015 definió los 
indicadores de rentabilidad y capacidad operacional, para medir la capacidad organizacional 
de un proponente teniendo en cuenta que está bien establecido cuando es rentable. 

Para identificar los indicadores financieros más apropiados para el proceso contractual en 

mención y garantizar la participación y pluralidad de oferentes, se investigó los indicadores 

financieros que sugieren de empresas dedicadas al sector del objeto del presente proceso, de 

tal forma que se puedan conocer los rangos de los mismos. 

 

NIT  ENTIDAD 
LIQUID
EZ ( ≥ ) 

NIVEL DE 
ENDEUDAMI
ENTO % ( ≤ ) 

RAZÓN DE 
COBERTURA 
DE 
INTERESES ( 
≥ ) 

RENTABILI
DAD DEL 
PATRIMON
IO (ROE) % 
( ≥ ) 

RENTABILI
DAD DEL 
ACTIVO 
(ROA) % ( ≥ 
) 
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9009057
33-1 

SPACE 
LOGISTICA Y 
PUBLICIDAD 
S.A.S 

19,25 6,00% 85,38 87,00% 82,00% 

9005828
54 4 

LOGISTICA Y 
GESTION DE 
NEGOCIOS 
SA 

8,81 11,00% 
INDETERMIN

ADO 
67,00% 59,00 

8305074
15 

ABORROTES 
EL GORDO 
S.A.S. 

3,05 31% 6,77 0,1 0,07 

8300195
22 

RESTAURAN
TE 
ARMADILLO 

2,68 17% 76,85 0,1 0,08 

8300637
58 

ALIMENTOS 
ORIENTALE
S KAMARI 
LTDA 

3,06 32% 3,1 0,2 0,13 

8605287
74 

IINTERMEDI
A 
INTERAVES 
SAS 

2,27 43% 28,1 0,3 0,17 

9007825
36-5 

COLOMBIAN
A DE 
SERVICIOS 
COMEDORE
S & 
SUMINISTRO
S S.A.S 

2,52 59,00 12,29 21,00 8,00% 

4542072
3-2 

ELVINIA 
CELIS 
VECINO 

3,45 6,00 159,58 59,00 55,00 

8305033
66 

IMPORMAR 
DE 
COLOMBIA 
S.A.S. 

1,24 70% 2,13 0,2 0,13 

8300716
25 

OPEN 
LOGISTICA 
SAS 

2,11 58% 
INDETERMIN

ADO 
0,25 0,27 

9001483
34 

COMPANY 
SERVICE 
FOOD SAS 
BIC 

13,53 25% 
INDETERMIN

ADO 
0,14 0,11 

9000949
86 

MATUNA 
INVERSIONE
S SAS 

1,73 59% 64,98 0,3 0,25 

9001630
46 

MARATHON 
DISTRIBUCI
ONES SAS 

1,57 55% 17,78 0,1 0,04 
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9001943
53 

OPEN 
GROUP BTL 
SAS 

2,95 52% 0,81 0,07 0,04 

9004536
88 

COLLECT 
CENTER SAS 

1,47 54% 16,11 0,3 0,23 

8000156
15 

MARPICO 
S.A. 

3 32% 31,29 0,24 0,16 

8300318
49 

PERNOD 
RICARD 
COLOMBIA 
S.A. 

1,3 77% 3,77 0,28 0,09 

8000551
16 

CALYPSO 
DEL CARIBE 
S.A. 

1,09 74% 0,46 0,2 0,06 

  PROMEDIO  4,17 399,78% 33,96 4,68 6,48 

  
MAXIMO 
VALOR  

19,25 
77% 

159,58 59 82 

  
MINIMO 
VALOR 

1,09 
6% 

0,46 0,2 0,04 

 MEDIANA 2,60 47,5% 16,11 0,245 0,145 

 
Sin perjuicio de lo anterior, y atendiendo el objeto, especialmente el valor de la cuantía del 
proceso que pretende la Entidad Contratar, el cual debe salvaguardar, La Alcaldía de 
Momil considera que los índices financieros y de organización requeridos, son coherentes, 
consistentes, suficientes y objetivos respecto del objeto de contratación y su 
determinación se encuentran dentro de los promedios o mínimos establecidos para 
garantizar la correcta ejecución del objeto del contrato.  

En matemáticas y estadística, la media aritmética, también llamada promedio o media, de un 
conjunto finito de números es el valor característico de una serie de datos cuantitativos, objeto 
de estudio que parte del principio de la esperanza matemática o valor esperado, se obtiene a 
partir de la suma de todos sus valores dividida entre el número de sumandos. Cuando el 
conjunto es una muestra aleatoria recibe el nombre de media muestral siendo uno de los 
principales estadísticos muéstrales. 
 

 
 
La desviación estándar es la medida de dispersión más común, que indica qué tan dispersos 
están los datos con respecto a la media. ... El símbolo σ (sigma) se utiliza frecuentemente 
para representar la desviación estándar de una población, mientras que s se utiliza para 
representar la desviación estándar de una muestra. 
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Mediana es una medida estadística que representa el valor que ocupa la posición central en 
una muestra. Para calcularlo los datos deben ordenarse de menor a mayor e identificar el dato 
que ocupa la posición central. Si el tamaño de la muestra es par, la mediana es el promedio 
de los dos valores centrales. Si el tamaño de la muestra es impar, la mediana corresponde al 
valor ubicado en la mitad de la muestra. A diferencia de la media, la mediana no es afectada 
por la presencia de datos atípicos. Sin embargo, al ser una medida de ubicación o posición, se 
recomienda que sea una variable complementaria, la cual puede brindar información útil si es 
comparada con la media. 
 
Mínimo El mínimo es el valor de datos más pequeño en la muestra. Sirve para identificar un 
posible valor atípico o un error de entrada de datos. Una de las maneras más sencillas de 
evaluar la dispersión de los datos consiste en comparar el mínimo y el máximo. 

Máximo El máximo es el valor de datos más grande en la muestra. Sirve para identificar un 
posible valor atípico o un error de entrada de datos. Una de las maneras más sencillas de 
evaluar la dispersión de los datos consiste en comparar el mínimo y el máximo. 
 
Siguiendo lo dispuesto en el Artículo 2.2.1.1.1.5.3. Del Decreto 1082 de 2015, La Alcaldía de 
Momil, fija los siguientes indicadores como requisitos habilitantes de capacidad financiera y 
Organizacional del Mínimo de los datos de las empresas seleccionadas. 
 
Índice De Liquidez 
 
Índice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente, Condición: Sí el índice de liquidez (L) 
es Mayor o igual (≥ 1,09) la propuesta se calificará HABILITADA. 
 
Endeudamiento 
 
Índice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total, El Índice de Endeudamiento deberá 
ser menor o igual (≤ 6%) para que su propuesta sea calificada como HABILITADA. 

Razón De Cobertura De Intereses 
 
Razón de Cobertura de Intereses = Utilidad Operacional / Gastos de Intereses, El resultado 
deberá mayor o igual a (≥ 0,46) veces o INDETERMINADO para que su propuesta sea 
calificada como HABILITADO. Para el caso que el indicador “Razón de Cobertura de 
Intereses”, arroje como resultado “indeterminado”, será válido para la administración y por lo 
tanto será habilitado, siempre que la cuenta “gastos de intereses” sea valor cero (0). 
 
Indicadores de Capacidad Organizacional  

Rentabilidad Sobre Patrimonio 
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Rentabilidad sobre patrimonio: Utilidad Operacional / Patrimonio, La Rentabilidad sobre el 
patrimonio expresada en porcentaje, deberá ser mayor o igual (≥ 0,2) 
 
Rentabilidad Sobre Activos 
 
Rentabilidad sobre activos: Utilidad Operacional / Activo Total, La Rentabilidad sobre activos 
expresada en porcentaje, deberá ser mayor o igual (≥ 0,04) 
 
Se considera que el oferente cumple con la Capacidad Financiera y Capacidad Organizacional 
solicitada y que está habilitado para continuar en el proceso, si obtiene en cada indicador los 
márgenes anteriormente establecidos. 
 
Teniendo en cuenta la alta dispersión de los datos verificados, se establecerán indicadores 
razonablemente por debajo del promedio obtenido, lo cual permite que sean cumplidos por la 
mayoría de oferentes en el mercado: 
 
 

Indicador Valor concertado 

Índice de Liquidez ≥ 1,09 

Índice de Endeudamiento ≤ 6% 

Razón de Cobertura de 
Intereses 

≥ 0,46 
INDETERMINADO 

Rentabilidad del Patrimonio ≥ 0,02 

Rentabilidad del Activo ≥ 0,04 

 
Debe tenerse en cuenta que por no existir una norma que amplié a la vigencia 2024 las 
medidas adoptadas en los Decretos 399 y 579 de 2021 y Decreto 1041 de 2022, aquellas 
personas que partir del 1° de enero de 2024 realicen la inscripción o renovación del Registro 
Único de Proponentes solo podrán reportar ante las Cámaras de Comercio la información 
contable y los estados financieros del último año fiscal. Asimismo, es menester precisar que 
los proponentes que a la fecha no hayan realizado la respectiva actualización podrán acreditar 
la capacidad financiera dentro de un Proceso de Contratación con el RUP vigente, teniendo en 
cuenta que allí también reposa la información correspondiente al último año fiscal. 
 
D. ESTUDIO DEL MERCADO 

El estudio de mercado permite comprender la dinámica de los precios y establecer el 
presupuesto oficial de la contratación. Este comprende la realización de un análisis de los 
diferentes precios de los bienes o servicios a contratar que se registran en el mercado, los 
cuales pueden consultarse a través de mecanismos como la solicitud de cotizaciones, la 
consulta de bases de datos especializadas y el análisis de precios históricos. También 
involucra el análisis de las variables consideradas para calcular el presupuesto oficial o precio 
del contrato. 

Para la elaboración del estudio de precios de mercado, del presente estudio de realizo por 
revisión de precios por solicitud de cotizaciones.   

Se requirió a los potenciales proveedores de los bienes y servicios para que remitieran la 
información necesaria para determinar, entre otros aspectos el valor del servicio o del bien 
correspondiente. Para estos efectos, se sugirió incluir en la comunicación toda aquella 
información pertinente del contrato a ejecutar que permita estructurar una cotización integral y 
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ajustada a las necesidades de la entidad, así como toda aquella información relevante que 
incida en el precio del bien o servicio. 

VALOR DEL CONTRATO: EL MUNICIPIO DE MOMIL ha previsto que el valor del contrato a 
celebrar es por la suma de SETENTA MILLONES DE PESOS M/CTE ($70.000.000), IVA 
incluido, de conformidad con lo que se detalla en el presupuesto contenido en el Estudio 
Previo. 

El anterior valor se obtiene teniendo en cuenta el análisis de mercado realizado por la 
Secretaría de Gobierno Municipal, el cual tiene en consideración los cargos y perfiles del 
personal requerido, además de las cotizaciones realizadas, ETC. Nota: se anexan 
cotizaciones. 
 

C1  Fundación Profesionales y Emprendedores Sociales 

C2  FUNTECOL 

 
Ítem Descripción resumida C1 unitario C1 total C2 unitario C2 total 

1 Profesional especializado 150.000 3.000.000 150.000 4.500.000 
2 Apoyo logístico 80.000 1.600.000 90.000 1.800.000 
3 Sensibilización en medios digitales 1.270.000 1.270.000 1.270.000 1.270.000 
4 Pauta publicitaria 60.000 600.000 60.000 600.000 
5 Taller de liderazgo 1.900.000 1.900.000 1.900.000 1.900.000 
6 Material pedagógico liderazgo 800.000 800.000 800.000 800.000 
7 Sonido y video beam 1.600.000 1.600.000 1.600.000 1.600.000 
8 Refrigerios 7.000 259.000 7.000 259.000 
9 Agua 600 ml 2.000 74.000 2.000 74.000 

10 Pendones 420.000 840.000 420.000 840.000 
11 Jornada proyecto de vida 2.442.000 2.442.000 2.442.000 2.442.000 
12 Material proyecto de vida 800.000 800.000 800.000 800.000 
13 Pendones 420.000 840.000 420.000 840.000 
14 Sonido y video beam 1.600.000 1.600.000 1.600.000 1.600.000 
15 Refrigerios 7.000 651.000 7.000 651.000 
16 Agua 600 ml 2.000 186.000 2.000 186.000 
17 Jornada socioemocional 3.500.000 3.500.000 3.500.000 3.500.000 
18 Material socioemocional 1.200.000 1.200.000 1.200.000 1.200.000 
19 Refrigerios 7.000 1.246.000 7.000 1.246.000 
20 Agua 600 ml 2.000 356.000 2.000 356.000 
21 Orientación vocacional dos jornadas 3.500.000 7.000.000 3.500.000 7.000.000 
22 Material orientación vocacional 1.200.000 2.400.000 1.200.000 2.400.000 
23 Refrigerios 7.000 742.000 7.000 742.000 
24 Agua 600 ml 2.000 212.000 2.000 212.000 
25 Pendones 420.000 840.000 420.000 840.000 
26 Asesoría vocacional Betulia 1.500.000 1.500.000 1.500.000 1.500.000 
27 Material asesoría vocacional 350.000 350.000 350.000 350.000 
28 Refrigerios 7.000 168.000 7.000 168.000 
29 Agua 600 ml 2.000 48.000 2.000 48.000 
30 Sonido y video beam 1.600.000 3.200.000 1.600.000 3.200.000 
31 Refrigerios 7.000 5.026.000 7.000 5.026.000 
32 Agua 600 ml 2.000 1.436.000 2.000 1.436.000 
33 Jornadas competencias básicas 1.800.000 3.600.000 2.500.000 5.000.000 
34 Pendones 420.000 840.000 420.000 840.000 
35 Estrategias didácticas Betulia 1.800.000 1.800.000 1.800.000 1.800.000 
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Ítem Descripción resumida C1 unitario C1 total C2 unitario C2 total 
36 Sonido y video beam 1.600.000 1.600.000 1.600.000 1.600.000 
37 Refrigerios 7.000 966.000 7.000 966.000 
38 Agua 600 ml 2.000 276.000 2.000 276.000 
39 Pendón 420.000 420.000 420.000 420.000 
40 Fortalecimiento académico 1.914.000 3.828.000 1.914.000 3.828.000 
41 Sonido y video beam 1.600.000 3.200.000 1.600.000 3.200.000 
42 Refrigerios 7.000 2.513.000 7.000 2.513.000 
43 Agua 600 ml 2.000 718.000 2.000 718.000 
44 Guías pedagógicas El Roblecito 1.500.000 1.500.000 1.500.000 1.500.000 
45 Refrigerios 7.000 819.000 7.000 819.000 
46 Agua 600 ml 2.000 234.000 2.000 234.000 

 TOTAL  70.000.000  73.100.000 

 
 
Para el cálculo del valor estimado del contrato de los bienes, productos y servicios del objeto 
del presente proyecto, se tuvo en cuenta precios del mercado para obtener el Menor valor 
cotizado, para ello empresas presentaron listados de precios unitarios; una vez verificados y 
clasificados dichos valores se tomó el menor valor total cotizado, teniendo en cuenta que se 
cumpliera con las condiciones técnicas mínimas exigidas por la Alcaldía de Momil. La 
definición de los factores de verificación y costos del proyecto, se relacionan con la magnitud 
de la adquisición, dando cumplimiento a los preceptos, de transparencia, economía, celeridad, 
responsabilidad, buena fe, contemplados en la ley 80 de 1993. Teniendo en cuenta lo 
dispuesto en el Decreto 1082 del 26 de mayo de 2015 y la Guía para la Elaboración de 
Estudios del Sector GEES – versión 2 emitida por Colombia Compra Eficiente el 24 de junio 
de 2022, se procede a realizar un análisis del valor estimado del contrato y justificación de 
este. 
 
El análisis de costos y precios del presente estudio se realizó con base en cotizaciones de 
empresas que representan el mercado las cuales se anexan como parte integral del presente 
estudio. 

Dado en Momil, el cinco (05) de octubre de 2026. 

 

 

 

 

(ORIGINAL FIRMADO) 

YANETH NEGRETE ROMERO 

Secretaria de Educación Municipal 
Momil – Córdoba 

 

 

Proyectó y revisó: Ronaldo Daniells – Asesor  de Contratación.  

 


